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新三板销售如何找客户⋯销售中如何寻找潜在意向客户？
-股识吧

一、销售中如何寻找潜在意向客户？

销售中如何寻找潜在意向客户？对于企业来说，电话外呼筛选工作任务重，想在海
量的电话里找到意向客户需要大量从业人员，人工成本较高。
而且由于职位的特殊性，经常遭受拒绝或是拒接，因此电话外呼人员的工作效率也
很低。
总结来讲，电话外呼所面临的现状：1、工作效率低；
2、工作压力大；
3、电话外呼竞争激烈；
4、员工流失率高；
5、企业招聘难度高。
智能外呼机器人，可以优质语音与客户交流，系统支持一键导入客户资料，进行批
量外呼，了解客户购买意向，对人的语音识别准确率高达90%以上，能以最快的速
度对客户问题进行处理和回复，再将意向客户转接给电销人员进行接待。
这样既能提高客户的签约量，还能节省人工销售的时间，提高工作效率。
您可以进行一下尝试。

二、做电路板销售，怎么找客户？

销售/业务是有技巧的，这些技巧不是书本上都能看到的，如果没人指导你自己去
做，很快会失去信心！99%的培训都太书本化，对事实上的销售工作没有太大帮助
！很多培训师从学校出来就做培训了，还有一些是做销售管理工作的，多是一些纸
上谈兵的，真正的销售精英是不愿意把自己的经验与人分享的！我从一名销售员做
到销售经理，做过两份销售工作！近10年的工作经验。
曾培训的客户有：中兴通讯、科治好、保德国际、大佳科技、立德集团等！我可以
帮助你

三、刚做销售人员怎么寻找自己客户
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我觉得有必要分下面几步去做： 一、首先是业务知识的熟悉，卖产品如果连自己
产品的卖点在哪都不知道，如何向别人销售，就算厚着脸皮张嘴，最后也有可能落
个一问三不知的尴尬场面，所以说，这一点是寻找客户的基础 二、树立自己的信
心，做销售被拒绝是正常的，不被拒绝才是不正常的，所以优秀的销售员除去一些
销售技巧外，更多的在于高出常人的信心，谁坚持到最后，谁才有可能夺取最后的
胜利，建议看下《当幸福来敲门》这部励志片，也许会有启发 三、就是找客户阶
段了，这时候就要运用所有能运动到的一切条件，全面撒网，重点捕鱼，可以利用
网络，报纸，企业黄页，找寻相关信息，并根据电话，上门拜访等方式与客户进行
接触，进而分出重点客户，一般客户，无效客户，做好整理分类 四、一定要持之
以恒，也许开始一段时间是很难的，但是正所谓万事开头难，一旦找到突破口，很
多事情就水到渠成了。
五、加强学习，要想赢得客户信任支持，除去诚信这一基本条件外，专业也是必不
可少的，如何才能体现，只有通过不断的学习，提高自己，正所谓观其行可知其人
。
以上就是我的一点经验，如果你需要相关营销书籍可以联系我，大家一起学习，共
同进步！

四、昨天应聘了网络销售职业 公司做新三板的
具体工作内容是微信拉客户。有前途吗。能赚钱吗 求大神指点

你这么说感觉不行啊，我这边也是做新三板的，但又发帖，打电话网络聊天等多种
方式，你那边只能微信聊天，还不能打电话，那你这么做出业绩，销售类的没业绩
就只能饿死。

五、我是新的钢板销售业务员 我应该怎么找客户呢？

我可以告诉你找客户的几个常规方法：第一就是去相应的市场跑动，去那些有需要
不锈钢板的公司留下自己的名片介绍自己公司的产品，当然也要问对方要名片啊，
礼尚往来嘛，这个就是最普通的走市场方法。
当然局限就是范围小，因为你不可能全国各地都走个遍。
第二就是打电话，在网上找一些有意向的客户，或者同上面一样找那些做板材加工
的公司打电话过去询问，还有就是上面一点说的既然拿了对方的名片，那么也定期
询问一下对方有需要吗？？
这就是电话营销，对于上面提过的方法是很有作用的，因为
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打电话可以打到全球，没有局限性，可以随便打。
第三就是现在常用的网络营销，比如在阿里巴巴注册账号开通会员，或者去淘宝做
会员，或者去其他网络商贸平台做会员，再此说明一点，我不是帮阿里巴巴打广告
，我只是提一个大家都知道的平台。
这样的话就可以坐在家里等客户来电了，但是坏处就是会有很多骗子公司也找上你
，然后还有很多莫名其妙的电话也打给你叫你做推广做网站。
第四就是靠关系了，比如你有朋友有需要啊，或者你朋友的朋友有需要啊，这样额
前提条件是广交友，运用自己广阔的人脉来做生意。
因为总有人会需要的嘛。
打了这么多字我也累了，先给你说说最常见的4种方法吧，不过你给的悬赏分太少
了。
。
。
居然是 0 分
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