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如何确定客户做没做股票~什么叫客户股票不足？-股识吧

一、什么叫客户股票不足？

就是股票帐户中没有股票了你还在继续挂单卖就显示客户股票不足

二、证券公司的客户经理能不能教客户做股票？

1、一般来说，证券公司的客户经理可以教客户做股票，但不会去教，因为做股票
需要的是个人的学习和实践炒股能力，这个是教不会的。
中国的证券公司客户经理是指接受证券公司的聘用，从事客户招揽和客户服务等活
动的证券公司营销人员（业内自称金融业农民工）。
2、客户经理的主要职能是开发和招揽客户、向客户进行理财产品销售等，可以根
据证券公司的授权从事下列部分或者全部活动：（一）向客户介绍证券公司和证券
市场的基本情况；
（二）向客户介绍证券投资的基本知识及开户、交易、资金存取等业务流程；
（三）向客户介绍与证券交易有关的法律、行政法规、证监会规定、自律规则和证
券公司的有关规定；
（四）向客户传递由证券公司统一提供的研究报告及与证券投资有关的信息；
（五）向客户传递由证券公司统一提供的证券类金融产品宣传推介材料及有关信息
；
（六）法律、行政法规和证监会规定证券经纪人可以从事的其他活动。

三、怎么开户啊、我没玩过、杂玩股票啊、、、

没玩过，就先不要开户呀，不然你可真拿钱当纸用了
开户的话，你直接拿你的身份证到证券公司开户就好了
不过，我建议你最好先找个模拟炒股的县锻炼下自己，比较实在
个人建议你可以去“爱财部落”上锻炼下

四、做股票到底怎么判断才正确？
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上涨有量下跌无量好，可以看多，否则，看空，放量止跌拉起有量时可持股观望，
总之看量价关系，对于均线，它是支撑反压的目标位，不是有效位，不可过于依赖
，其它的指标，看书就是了，不过要注意用的范围，有些地方不灵验.

五、销售中“能赚到钱你们自己怎么不做”该怎么回答
我是做贵金属投资的经纪人，求大侠指点⋯⋯

我接触国际金融（包括贵金属）已经4年多，做过经纪人，代理商，平台商，自己
实盘交易不下800次，从我手中交易的总金额超过4000万美元，绝对有资格教你如
何做和该不该做。
第一，销售中“能赚到钱你们自己怎么不做”该怎么回答：
首先，我们做的是提供一种投资工具，而不是教客户什么投资方法。
现在中国内地金融投资工具很有限，股市都是庄家操纵，楼市需要大笔资金且变现
慢，期货杠杆低等等。
不管从交易的时间，交易的资金，交易的灵活性、专业性以及公平性（全球市场无
法坐庄，都靠自己的判断和智慧盈利）等综合分析，这是目前中国内地最好的投资
工具。
其次，会反问你这种问题的人，不是关心投资或者有意愿投资的人。
有资金、有时间或者正在进行投资的人（不管是股票、房产或者其他）不会问这种
问题。
因为他们很清楚，所有的投资别人不能给你任何建议或者决策，是赚是亏都是自己
分析和决策的结果怪不得任何人。
因此，你不要在这种人身上浪费时间，即便你能驳倒他或者跟他解释清楚投资是怎
么一回事，他也不会跟你做投资。
第二，关于你该不该做这个工作的建议： 首先，这份工作很难做，基本上在新接
触这个行业的人当中有90%会在3-6个月内离开。
然后在剩下的人中又有90%会在1-2年内离开。
最后做到2年以上还在坚持做的人只有1%（除了业余或者兼职做，而非专门从事的
之外）。
这个行业完全靠个人能力吃饭，当然所有行业都是如此（除了国企和公务员等），
但这个行业最难。
很多人以工作的名义或者客户的身份接触国际金融，然后开始在这个行业短暂逗留
。
刚开始会大概了解一下基本情况，然后做经纪人拉客户或者自己投钱进行交易。
拉不到客户的经纪人没有收入，交易的都是爆仓亏损。
因此3-6个月淘汰90%。
在第一轮没有淘汰掉的金融精英进入下一个阶段，要么是因为找到了大客户或者多
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少居间人赚到的手续费足够你生活，要么就是找到了在市场中盈利的方法可以持续
盈利。
除了这两种人之外其余的90%会在1-2年内离开这个市场。
根据华尔街的权威数据表明，华尔街每天2万亿外汇及贵金属交易量和7万亿美元股
票交易量，合计每日交易量超过10万亿美元（中国的GDP不过7万亿美元）。
这是最庞大和最公平的国际市场。
每年进入华尔街的常春藤以及各界精英中，3年后还能在华尔街存活下来的比例是1
：4000，即存活率0.25%，而留下来的人平均年薪30-60万美元。
这个市场就是以财富和获取财富的能力论输赢的地方，如果你无法生存就只能被别
人吃掉。
你要考虑清楚自己有没有能力和决心留在这个市场中成为那4000人中的1个，这是
最重要也是你最先要解决的问题。

六、什么叫客户股票不足？

找股票客户无外乎3种途径 第一行销 第二电销 第三直销 任何一个途径，只要执着
，都能成功，但前提是先给自己做规划，先给自己做好销售前的培训工作，磨刀不
误砍柴工！ 祝你顺利

七、我想做股票经纪人 一窍不通 怎么开始、？

只要有证券从业资格证的都可以做证券经纪人考试门槛也很低，就是大众式网上报
名：网址：*sac.net.cn 一年一般安排4-5次考试 70元每科 一共考5科：基础、交易、
基金、分析、发行承销，采用1+1方式，考过2科即可申请获得从业资格，其中：基
础必考过，外加一科即可。
考试多看书就行，不是很难的考试。
其他方面自然就是多看炒股方面的技巧书籍，研究书籍了，毕竟你是经纪人，你客
户问你你就要能分析给他听 在此做证券经纪人其实就是做营销的，营销能力一定
要强，能说会到，还有客户资源人脉基础自然也是很重要的。
证券公司收入分化极大，多的百万月薪，少的600块底薪。
和个人能力有极大关系，值得说的是，真要有心去做其实和炒股技术没多大关系，
关键是忽悠技能，你会懂的
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