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股票如何二次开发客户-怎么去开发客户-股识吧

一、怎么去开发客户

客户开发的对象是客户，客户分为消费客户（以个人和家庭为主），B2B客户（购
买你的产品（或服务），并在其企业内部将你的产品附加到自己的产品上，再销售
给其他客户或企业以赢取利润或获得服务的客户。
），渠道分销商.代销商，内部客户（作为企业的内部客户）。
面对不同的客户要采用不同的方式开发。
步入现代社会以来客户越来越懂得满足自己的需要和维护自己的权益，这是客户的
一个普适特点，也是开发客户的必须要遵守的。
在开发客户时如果能满足大多数人的需要和维护大多数人的权益就可以实现目的。
对客户的需要而言有开发者可见的和潜在的（在没有快牙时大家都用蓝牙，快牙出
现后不少人就看到了他传输速度快，而改用快牙，人们在传输速度等上面的需求一
直没减，只是技术没有达到这样的程度）对这方面可以进行调查，如市场扫街调查
，按意向来对客户分层，有较高意向的作为重点开发对象。
客户开发是销售工作的基石，这里可以引进一些广告.促销（对消费者有吸引力的
我们积极引进，如热搜词）的常采用的方法。
开发客户第一个要面对的敌人是与你产品相似的其他公司或个人的产品，面对敌人
要有足够的竞争力，除此之外还要有一定的策略（如建立自己的队伍，让更对多人
站到自己的阵营。
第一步，在渠道建立初期，接受与一些低层次或属于中立者（就像有些人从不追求
品牌，只看好不好）分销（建立销售渠道）成员（成员是点，渠道是连起来的线，
这就可引入拓扑结构）的合作；
第二步，待到时机成熟，产品在市场上逐步树立了走俏（受欢迎）成员，
而逐渐淘汰低层次的分销成员。
）例如谢某起初看到小李并不十分热情，只是淡淡地应付了几句。
小李见状，开门见山向谢某介绍了自己的市场推广方案。
从谢某所在市场的基本情况，如人口数量、市场规模、消费水平、市场结构等，到
竞品情况，如价格、政策、主要销售区域、存在的问题以及销量分析等，再到阐述
A企业和产品的定位，以及与竞品相比的优劣势所在，不免让谢某觉得这个业务员
水平不一般。
最后，小李还为谢某操作A企业的产品提供了一些具体建议，包括：详细的价格设
置、通路设置、消费群体和主要消费场所锁定、操作要点及步骤、企业投入与扶持
、谢某需要投入的资源和投入产出比等。
谢某看着小李这份完整而详尽的市场推广方案，听着他头头是道的讲解，频频点头
。
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最后终于高兴地表示马上与A企业签订合作，并邀请小李担任他的经营顾问。

二、如何对老客户进行精准的二次营销

二次营销属于维护老客户这一块，客户量小的话可以很简单打电话跟进客户就行客
户量大的话可以通过邮件群发或者是短信群发的方式去进行老客户的维护及开发邮
件营销假设你上市一些新品或者店铺有优惠活动的时候可以推送给购买过你产品的
客户，进行客户的再次开发，文字搭配上图片引导客户进入你店铺，从而成交，这
是目前比较大的平台都是会去做的事，像国内的天猫 淘宝 京东 国外的ebay 速卖通 
亚马逊等短信营销这一块我们国内做的就非常多了，经常我们买完一家店铺的东西
，会经常收到他们店铺发来的一些情况，让你进去他的店铺，这就是最简单的邮件
营销方式了。

三、请问股票如何用两个账户？？

可以，现在实行了一人多户政策可以开多个账户 一人多户是指自2022年4月13日起
A股市场全面放开一人一户限制，自然人与机构投资者均可根据自身实际需要开立
多个深A、沪A股账户和封闭式基金账户 一人多户内容 2022年4月12日中国证券登记
结算有限责任公司决定，自2022年4月13日起，取消自然人投资者开立A股账户的一
人一户限制，允许自然人投资者根据实际需要最多可以开立20个沪、深A股账户及
场内封闭式基金账户[2] 。
2一人多户规则 2022年“十一”期间，中国结算完成证券账户整合，为每个投资者
分配一个统一账户，即证券市场的“一码通账户”。
需要指出的是，单一投资者的账户无论有多少个，都只有一个统一的入口——一码
通账户。
也就是说，放开一人一户限制是指放开子账户的限制，但作为总账户的一码通仍实
行一人一户的要求。
3对投资者影响 在一人一户限制时候，投资者在一家证券公司开过户，要想转到另
一家证券公司开户，就需要转户。
转户的流程非常复杂，需要到之前开户的营业部去当面办理，一般一次办理不完，
需要去两次，费时费力。
因此很多投资者由于这些“门槛”，选择不转户，“被迫”留在之前的证券公司。
一人多户放开之后，投资者就可以绕过转户，直接在另一家证券公司开户。
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绝大部分证券公司都支持网上开户，同花顺软件里更是支持二三十家证券公司的开
户。
投资者可以随意挑选自己中意的证券公司。

四、开发客户的途径有哪些

1，展销会，各地每年都有很多不同的展会2，业务员在市场上开发宣传3，招商（
比如专业期刊、报纸、杂志、电台、电视）4，网络推广（商业网站
、行业协会网站 、商会网站、专业网站 、区域网站、展会网站
）5，社交圈推广（微信，QQ，微博，陌陌等）只想到这些，愿能帮到你

五、开发客户的步骤有哪些？

如何开发客户 （一）、准客户的必备条件 1．对我们的产品有需求 2．有购买力
3．有购买决策权 （二）、谁是我的客户？ （三）、他们会在哪里出现？
（四）、我的客户什么时候会买？ （五）、为什么我的客户不买？ 1.客户不了解
2.客户不相信 （六）、谁跟我抢客户？ （七）、不良客户的七种特质：
1．凡事持否定态度，负面太多 2．很难向他展示产品或服务的价值
3．即使做成了那也是一桩小生意 4．没有后续的销售机会
5.没有产品见证或推荐的价值 6.他生意做得很不好 7.客户离你地点太远
（八）、黄金客户的七个特质：
1.对你的产品与服务有迫切需求（越紧急，对细节、价格要求越低）
2.与计划之间有没有成本效益关系 3.对你的产业、产品或服务持肯定态度
4.有给你大订单的可能 5.是影响力的核心 6.财务稳健、付款迅速
7.客户的办公室和他家离你不远 （九）、开发客户的步骤： 1.收集名单 2.分类
3.制定计划 4.大量行动

六、开发新客户的几点技巧 有那些？

首先你得对股票有所了解才能和客户沟通，你对股票的分析能力，建议能力等都高
了，现在Q群很多玩股的股友你加进去和他们吹吹股票别人觉得你行，你推的股票
可以，那别人就会信任你，这样他也会帮你的。
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久之，你还愁没客吗？呵呵，一切都得自己能力强。
第二就是在银行或路边驻点找客了。

七、开发客户的途径有哪些

1，展销会，各地每年都有很多不同的展会2，业务员在市场上开发宣传3，招商（
比如专业期刊、报纸、杂志、电台、电视）4，网络推广（商业网站
、行业协会网站 、商会网站、专业网站 、区域网站、展会网站
）5，社交圈推广（微信，QQ，微博，陌陌等）只想到这些，愿能帮到你
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