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证券分析师如何给股票定价_股票价格是如何定价的-
股识吧

一、请问有谁知道如何给一个股票估价?

很多财经网站上都有热门股票的投资报告，里面就有估值。
一般是根据他的成长性以及行业的成长性估算出未来1-3年的每股收益，然后判断
同类股票现在的平均市盈率，同时考虑到他的成长性，判断是高估一点还是低估一
点。
最终算出这只股票的未来价格。
这就是估值。
以茅台为例：一季度每股收益1.81元，同比增长48.75%，去年每股收益5.35元，假
如一年也增长48%，那么2011年每股收益可达到7.96元。
考虑到白酒行业的整体成长性好，同时考虑到茅台的成长性更优于白酒整个行业，
我们假设2011年底仍维持目前29倍的市盈率，则2011年底股价将达到230元，目前还
有上涨空间，所以我们给的投资建议为增持。
。
。
。
呵呵，这就是投资报告的模式，当然每股收益和未来市盈率的判断没那么简单，否
则谁都会写投资报告，那些投资分析专家就没有饭吃了，他们有标准分析模板。
但是道理就是我上面所说的这样。

二、股票怎么定价

举个例子你就明白了。
如果甲下单5元买100股，乙下单5.01元卖300股，当然不会成交。
5元就是买入价，5.01 就是卖出价。
这时，有丙下单 5.01元买200股，于是乙的股票中就有200股卖给丙了（还有100股没
有卖出去），这时候，成交价是
5.01元，现手就是2手即200股，显示2，显示的颜色是红的。
还是上面的情况，如果丁下单
5元卖200股，于是甲和丁就成交了，这时候成交价是
5元，由于甲只买100股，所以成交了100股，现手是1，颜色是绿的。
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因此，主动去适应卖方的价格而成交的，就是红色，叫外盘。
主动迎合买方的价格而成交的，就是绿色，叫内盘。

三、股票怎样定价委托下单？

股票的挂单成交价只会以即时盘中价成交，你挂的高系统也会以现价撮合成交，以
你上面所说是做不到的，除非在它涨停的瞬间买入

四、如何给股票估值和定价?

巴菲特在股东年会上说，他和芒格非常注重内在价值，但是也只能给有限可以理解
的企业定价，而且即使是他们两个对同一家企业进行定价，也会有明显差别。
在这里重点强调了"有限"和"可理解"，即能力圈的界定。
巴菲特不止一次解释他不买科技股的原因就是其超出了他的理解极限。
近年来巴菲特所购买的比亚迪和IBM，有人把这理解为他们能力圈得到了扩大。
当然，我们在注重能力圈培养的同时，我们还要有意识地去寻找容易理解的行业和
企业。
比如，我们是否理解了企业生产的产品其用途是什么？前景如何？它们的生产过程
和竞争优势是否容易理解；
它们的成本、价格以及销售数据是否容易获得等。
每个人都有自己的能力圈，具备大量行业知识的人对本行业的企业定价更有发言权
。
券商在招聘研究员时都十分注重其行业背景以及财务分析能力。
这已经向我们表明了给企业定价的第二和第三个要素，即企业定价的定性分析和定
量分析。
巴菲特在早期实践投资的时候主要师承于格雷厄姆的思想，对企业的有形资产非常
看重，后来接受了芒格和费雪的思想后开始注重企业品质。
经济护城河的表述正是站在定性分析的角度对企业作出归纳和总结的。
企业定价的第三个要素是定量分析，巴菲特给其命名为内在价值。
他有两个解释：第一个是私人股权投资者愿意支付的最高价格或者是出卖方愿意给
出的最低价格；
第二个解释就是未来现金流入与流出的折现值，即未来自由现金流的折现总和。
我们在分析自由现金流折现模型的时候发现，要准确地给企业进行估值，必须知道
三个指标数据：企业未来自由现金流、自由现金流复合增长率以及投资者要求的必
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要回报率即折现率。
折现率可以由自己主观确定，另外两个指标都是对未来的估计值。
即利用自由现金流对企业进行定价虽然是科学的投资原理，但由于其数据的主观性
和预测性，致使内在价值的计算不是一个精确的结果。
这也是巴菲特为何总是说，他只能对少数几个可以理解并容易把握未来的企业定价
的原因。
用巴菲特的话说，内在价值的计算是模糊的正确，但他同时也解释到模糊的正确要
胜过精确的错误。
综上所述，给企业定价虽然是判断安全边际的重要前提但却难以准确定价，就算是
企业主自己也难以给出精确的估值。
所以，巴菲特在进行投资的时候总是要求更高的安全边际以降低给企业错误定价带
来的风险。
能力圈、定性判断、定量计算和安全边际的结合使用才是给企业定价的全部。

五、证券公司如何给新股定价

新股价格不是证券公司来定的。
目前为止发行价是向各个机构询价，由机构报价得来的。
每一只新股的网下询价，都有数百家机构投资者参与报价申购。
比如炬华科技网下超额认购105倍，良信电器网下超额认购更是达到156倍。
新宝股份和我武生物公告网上超额认购为95倍和176倍。
一般由研究部提供研究支持以及询价建议，各基金产品在此基础上独立报价，必须
经过首发股票询价与申购决策小组审批。
一家大型基金公司往往有几十只基金及专户组合参与打新，每个组合报一至三档价
格。
所有报价通过同一个端口完成。
不同基金公司的不同基金组合，对新股报价往往相差50%甚至更多，在具体的内部
操作中，研究员提供建议，由基金经理本人对发行报价和参与比例进行自主决策。
合规部门把控风险。
基金公司对新股询价的流程一般是：由行业研究员研究调查、参加路演提问解惑，
综合得出一个报价区间，报研究总监审批。
审批通过后，研究员会通过邮件的形式，将报价区间发给各个基金经理参考。
在此过程中，研究员往往会小幅修正其报价区间。
每位基金经理自行决定最终报价及申购量。
为了提高中签可能，基金经理报价时，往往同时给出1-3档报价。
报价一般在研究员给出的区间范围内，或略高于该区间。
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基金公司研究员参考什么指标定价？——主要是基于对上市公司盈利能力的判断，
结合市盈率、市净率、市销率、PEG估值方法，放弃定价过高的新股发行。
各家基金公司研究员对新股盈利能力、PE/PB等一般会有量化的选取指标。
而每个指标根据新股所在行业不同，新兴产业估值略微高一些。
而市场热点公司，其盈利能力门槛可以稍微放低。
参考指标大同小异，但是具体量化标准不一样，这就是各个基金公司打新报价的底
牌，不对别人说。
新股定价以研究员的基本面研究最为重要，其次新股申购的市场热度和发行制度的
设计，导致了是否启用存量发行对于新股的价格也有较大影响。
另外，证监会在2014年3月21日发布消息：新股发行制度在多方面进行微调，其中
含有规范网下询价和定价行为：规定网下投资者必须持有不少于1000万元市值的非
限售股份。
由证券业协会在自律规则中细化网下投资者需要具有丰富的投资经验和定价能力等
条件，对不具备定价能力、未能审慎报价、在询价过程中存在违规行为的列入“黑
名单”并定期公布，推动形成具有较高定价能力的投资者队伍。

六、如何给一只股票估值与定价，但从市盈率来判断靠谱吗。

市盈率在牛市中应用比较合适，市净率在熊市中应用比较合适。
跌破净资产后买入
风险往往不会太大，除非这家公司将大幅度亏损，净资产大幅下降。
一般成熟的市场，估值方法，主要看净资产收益率。
和市净率。
净资产收益率反应效益看是否值得买。
市净率反应泡沫是否太大买入价位是否合适等。
数据是滞后的。
有些股票，尽管跌破净资产了。
但是年报大幅亏损，那么净资产就会大幅下降。
甚至负资产。
这个时候 股票理论上全是负债。
破净也没有什么意义了。

七、股票价格是如何定价的
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拿肉(股票)来说吧,第一天,某市场(比喻股票交易市场)一斤肉10(股票价格)元一斤,我
(比喻庄家)发话了:今天收购价格只要低于15块,都卖我,我全买了.市场上这批猪肉被
我买的差不多了,收摊... 第二天,肉商们提高价格(股票上涨),至少比昨天10块钱的价
格高,因为昨天有人大量高价收购,某些喜欢传话的老太婆们(股票评价公司,或者股
票推荐人等)四处传:看吧,我就说肉今天肯定涨价你们都不听,后悔了吧!再者市场上
的肉的确因为我的收购而显得稀少,大家(散户)到肉肯定还要涨价,也都纷纷跟着买
进,想高价时卖出个好价钱.此时肉的价格涨到20元一斤.我没有出手. 第三天,我将手
中肉的10%投入市场卖,定价为25元,买不买随便.肉商们看到我这个大户都提高价格
了,也会纷纷提高价格虽然不可能一下子涨5元,2元3元都有可能.大家看到肉的确涨
价了买入的心情就更加强烈了,纷纷抢购. 第四天,肉因为我的囤积,老太太们的炒做,
大家的追捧,价格一路直上,我将股票定到为30元即可出售,某时某分肉价为30元,抛... 
第五天,肉价因为我的抛售,大家手中资金基本上前两天都花光了购买力下降,老太太
们也哑巴了等各种不利因素下肉价向下小幅度动摇,为28元 第六天,因为肉价太高无
人问津,市场上有大量的肉在销售,大家纷纷抛售,导致价格一路直下为20元,市场管理
者(是谁都知道吧)说:为了稳定肉价不收你们摊位卫生费了(比如印花税).肉价上涨到
21元. 第七天,肉价还是持续走低,大家忍不住了,纷纷抛售,此时购买的人四处讲价:谁
便宜我买谁的.大家相互压价最后肉价又回归为10元左右. 基本上就是这个模式,象咱
们小老百姓买股票都要跟庄跟的好就行,比如:庄家在30元卖出,此时我们并不能感觉
到什么,但是第二天研究各种信息能发现庄家抛了,不要抱任何"贪"的心理抛出.大概
就是"第二天"跟买,"第五天"跟卖.还有一点,不要相信那些多嘴的老太太们瞎叨叨,股
票涨了跌了都会扯淡半天,马后炮而已.你要是问买哪个股票一定涨,他们就都哑巴了.
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