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证券股票销售好不好~股票销售工作怎么样？-股识吧

一、像女生做金融，证劵的销售好做吗？ 在北京。

也可以，女生做销售做实物可能会更好一些，其实做销售好不好做并不是看哪个行
业而是在于自己，哪个行业都有好的销售人员，也都需要好的销售人员，做不做的
好，不要看你销售什么，而是看你自己能销售什么21世纪一定是全民创业时代，不
过最好要看准经济趋势，选对项目和行业才最重要，电子商务，连锁加盟，直销行
业是21世纪三大趋势。
第一个是投资的多少：直销是白手起家，基本不需要多少资金，传统行业需要大量
的启动资金 第二个是风险的大小：直销无风险，创痛行业需要承担大小不同的风
险第三个是收入的方式：直销最终获得的是被动收入，财务自由。
传统行业是获得的主动收入，时间换取金钱第四个是收入的年限：直销事业获得被
动收入可以世袭几代人，传统行业你只要停止工作，企业就马上停止付款但是哪个
行业想获得成功都需要付出非凡的努力，否则再好的行业对你都不是最终归宿

二、东方财富股票软件销售怎么样

不错，可以看到主力资金的进出。
而且免费的，比什么买来的软件都不错。

三、

四、请问做股票软件销售怎么样?

这行业很难做的，即然这都能做还有什么销售不能做的，可以卖的东西很多呀，但
要做这行业至少要懂股票知识，还要懂软件的使用，要给客户培训.不过干哪个行
业也要懂呀
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五、中投证券销售人员的发展前景怎么样？

本人财经类专业毕业，从事金融类工作1年，市场营销工作5年，目前是个管理中层
。
给你提一些建议：应届毕业生不是很适合去做证券客户经理，这份工作需要你有一
定的人脉，通俗点讲是要认识很多有钱的老板，并且有闲钱的那种，因为就目前证
券公司所设立的这个岗位看来，只是单纯的以拉入公司资金多少进行考核，每个月
都会有任务指标，你以抽佣方式获得回报。
当然，如果你有很强的专业素质，对股票、基金、期货等投资方式很有研究，也能
吸引一些人成为你的忠实粉丝，但我相信你现在还没有这个能力。
所以，如果你要做，是会很辛苦的。
就中国证券行业大环境来看，可以说制度不健全，市场比较混乱，存在一定泡沫，
进入这个行业门槛不会很高，确实也会有很多机会，但同时也存在很多陷阱，很多
证券经纪人都成为了专业骗子。
个人认为销售工作是最能锻炼人的，就我而言，从事销售工作以后学到了很多东西
，包括专业知识、待人处事、言行举止等，只要你努力晋升空间也是很大的，建议
你可以从传统类，大品牌的低层销售工作入手，经过1、2年的磨练再考虑后续的发
展。

六、股票销售工作怎么样？

正常的股票用得着销售吗，是帮骗子公司当原始豛销售吧，那是骗局
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