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股票分析师是干什么的——股票分析师-股识吧

一、证券分析师和股票分析师有什么不同？

证券分析师在中国又称为股评师，他们是依法取得证券投资咨询业务资格和执业资
格，就证券市场、证券品种走势及投资证券的可行性，以口头、书面、网络或其他
形式向社会公众或投资机构提供分析、预测或建议等信息咨询服务的专家。
股票分析师是证券公司的员工，具体工作就是分析大盘，预测股市行情，服务好客
户，让更多的客户来自己的证券公司开户、理财等等。
年满18周岁，并高中毕业.就请登陆中国证监会证券行业协会网站，自行报考即可
，最基本的要报考《证券基础知识》和《证券分析》2课就能获得证券从业资格了
。
考试专业科目：证券交易、证券发行与承销、证券投资分析、证券投资基金。
考过5课，每课成绩及格，理论上，就是一名证券分析师了。

二、股票分析师

这个问题涉及到很多方面，我就个人观点给你一一作答：但在回答问题之前，首先
请回顾一下自己的业绩获得情况，虽然5年平均增长20%，自己觉得是价值投资者
，但这些股票是如何选择出来的？有些人就是天生运气好，买啥啥涨，如果你是这
类人的话，最好是放弃这个想法，而如果你的股票都是通过自己对公司的基本面研
究甚至是亲身调查得出结论的话，说明你对股票分析有一套自己的理论，是比较适
合做这一行工作的；
然后就是学历，如果你没有本科或以上学历的话，即使进入了证券公司也只能做销
售的工作，就像你自己说的您不是销售的料所以也只能放弃了，虽然有些部门对拥
有长时间从业经验的人员来说可以放宽条件，但是你的投资时间并不足以让你得到
这种优惠，当然现在获得本科的渠道有很多，你可以根据自己的情况做一个选择；
最后是从业资格，在符合以上两个条件的情况下，需要考取证券从业资格才能在证
券公司或者投资公司工作，个人经验从业资格证难度不大现在回答问题：1、根据
你擅长的领域，可以选择做投资顾问，从基础客服做起，相信如果实力过硬的话晋
升空间还是很大的，如果你的学历够高比如硕士或者至少是金融专业的学士的话，
就可以去考取一些高等级的分析师证，有了这些证就可以去更高的地方比如研究所
，或者投资公司里的投资助理甚至是投资经理；
2、经纪人的主要工作还是销售，根据你自己的判断你是不适合做这一行的，不过
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经纪人对营销业绩并没有太大要求，所以不必为自己一开始的业绩担心，时间长了
也可能会有不少人因为你的投资成绩成为你的顾客——这一点我不确定因为每家公
司对经纪人的要求并不一样，一般来说经纪人是没有底薪所以也没有业绩要求的

三、股票分析师的前景怎么样？

负责证券股票市场的日常研究分析。
1、负责证券股票市场日常研究和行情分析工作，对市场热点、投资机会作出及时
性的解析。
2、为配合市场部业务开发，通过网络视频或现场讲课方式对客户进行讲课培训，
宣讲市场投资理念、投资机会、行情分析以及公司产品服务；
3、能制作讲课课件内容以及讲课营销亮点策划，配合客户开发和维护。
证券分析师是一个高智慧、高挑战的职业，执业资格方面“门槛”不低。
从业需拥有会计学、审计学和法律知识，能对年度报告、中期报告、招股说明书等
指标和数据进行多方面的对比分析。
了解中国为调控金融风险和证券发行、承销交易而制定的法律体系，熟悉证券市场
法律制度的基本框架。
同时，通晓证券市场的技术分析。
不但具有较强的综合技术分析能力，且能在此基础上，依据现阶段证券市场运行特
点而有所创新，形成一套独特而有效的证券市场技术分析办法。

四、股票分析师的前景怎么样？

近十年，中国的证券分析师不容易做，什么时候中国金融市场足够成熟了，证券分
析师才会是吃香的职业，当然那是对分析师的要求也会提升很多。
如果你能进基金公司或大的证券公司做行业研究员，恭喜你，发达了，但是真的很
难进的， 再说证券行业的分析师，二级市场，全行业营销，分析师也有任务的，
不过形式不同。
首先说怎么成为分析师，对于宏观经济的分析，对于短线技术的研究，上市公司的
研究，这些是最基本的。
分析师是需要面对客户的，所以在和客户交流时能不能让客户信服很重要，
1：年龄要高一些吧，起码说明阅历高 2：长相气质要好吧，能使人信服。
3：说话要沉稳，沟通技巧要好，
尤其是第三项，非常重要，这个也需要长期与客户沟通中，才能锻炼出来的。
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真的会形成气场的。
再说成为分析师之后，怎么开展工作，分析师不能在大街发单子，拉客户吧。
只能在营业部坐镇，等客户经理把客户拉回来，你来给他们讲课。
巧妇难为无米之炊，如果客户经理拉不来客户，你会感觉，想工作也使不上劲。
分析师是要讲求包装的，多上电视，广播。
这些都需要门路和资质。
总之，不好做的。

五、股票分析员应该掌握哪些知识，具体工作是什么？

首先,1:要有从业资格 2:必须要过，投资分析。
3：精通上百种的技术指标以及几十种K线图组合的分析 4：对经济有一定的研究
5：对各种行业有自己的看发和理解 6：语言组织能力和现场应变能力一定要强
工作，1：就是要对每天的股票市场进行分析和加工最后汇总
2：对股民进行现场讲座以及培训

六、股票分析师

这个问题涉及到很多方面，我就个人观点给你一一作答：但在回答问题之前，首先
请回顾一下自己的业绩获得情况，虽然5年平均增长20%，自己觉得是价值投资者
，但这些股票是如何选择出来的？有些人就是天生运气好，买啥啥涨，如果你是这
类人的话，最好是放弃这个想法，而如果你的股票都是通过自己对公司的基本面研
究甚至是亲身调查得出结论的话，说明你对股票分析有一套自己的理论，是比较适
合做这一行工作的；
然后就是学历，如果你没有本科或以上学历的话，即使进入了证券公司也只能做销
售的工作，就像你自己说的您不是销售的料所以也只能放弃了，虽然有些部门对拥
有长时间从业经验的人员来说可以放宽条件，但是你的投资时间并不足以让你得到
这种优惠，当然现在获得本科的渠道有很多，你可以根据自己的情况做一个选择；
最后是从业资格，在符合以上两个条件的情况下，需要考取证券从业资格才能在证
券公司或者投资公司工作，个人经验从业资格证难度不大现在回答问题：1、根据
你擅长的领域，可以选择做投资顾问，从基础客服做起，相信如果实力过硬的话晋
升空间还是很大的，如果你的学历够高比如硕士或者至少是金融专业的学士的话，
就可以去考取一些高等级的分析师证，有了这些证就可以去更高的地方比如研究所
，或者投资公司里的投资助理甚至是投资经理；
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2、经纪人的主要工作还是销售，根据你自己的判断你是不适合做这一行的，不过
经纪人对营销业绩并没有太大要求，所以不必为自己一开始的业绩担心，时间长了
也可能会有不少人因为你的投资成绩成为你的顾客——这一点我不确定因为每家公
司对经纪人的要求并不一样，一般来说经纪人是没有底薪所以也没有业绩要求的

七、股票分析师

看天份吧
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