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股票营销开场白怎么说、业务员的幽默开场白-股识吧

一、我是做股票销售的，如何与客户聊天的开场白怎么说？

你这个问题不好回答。
第一、不知道你是电销还是面对面销售第二、不知道你跟客户的了解程度一般情况
下，这种开场白以寒暄为主，在这过程中掌握顾客的语气语速语调。
然后模仿，做到基本同步。
你就完成拉近距离的第一步了。
第二部通过开场发问技巧，了解需求。
在挖掘需求。
这个一时半会儿讲不清楚。
给你个链接，里面有资料自己学习。
有个顾问式销售和为什么做销售适合你。
*s：//yunpan.cn/ckyvtM4gPxmXR 访问密码 14cf

二、怎样来个开场白

物以类聚，投其所好。
先搞到她的QQ假装不认识，来个校园意外，以后见面了就说的上话来了。
我女朋友就是从学校搞到的，后来我告诉她这事她还说以为是缘分呢，决对管用

三、怎么说好开场白？

清晰，简洁，幽默

四、股票电话营销中怎么样打第一通电话最好

不用费心思了。
你这种主动向客户推荐股票赚钱的经营形式是国家法律所不允许的。
前不久证监会就查处了一批通过网络、电话招揽客户，向客户推荐股票分成的投资
公司和私募基金。
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这种行为是法律所明令禁止的。
国家法律规定，投资咨询公司不允许通过广告、营销等手段招揽生意。
只能做被动的咨询业务。

五、业务员的语言 开场白 结尾 怎么说对方才开业满意

我给你介绍下如何注意语言表现 表现一：清晰而简洁 表现二：说服力强
表现三：富于感染力 表现四：得体的身体语言（目光、表情、手势）
沟通的总体感觉=7%文字表达+38%口头表达+55%面部表情 表现五：有效的方式，
善于理解他人理解客户的10个关键要素：a.仔细倾听客户所说的话；
b.回忆客户过去说过的内容；
c.假定客户都是为了自我利益而活动；
d.表现言行一致；
e.通过热忱和激情表现你的信念；
f.喜欢你的客户；
g.真诚开放而坦率；
h.不要批评和评论；
k.尊重隐私；
l.平和自然地交流信息。
业务员是整个市场发展的关键角色，也是个复合性的角色，有了良好的沟通�表达
能力还远远不够，更关键的是要提升和历练对市场的掌控�运作能力。

六、股票电话营销的开场白怎么说

您好，我是专业的股票市场投资顾问，能跟您咨询个问题吗?您身边有朋友在炒股
票吗?(问候，表明身份，探讨请教的语气来延展话题,切入主题策略)(股票是个大众
话题，如果电话对象合理，对股票投资很多人是有兴趣的.)

七、业务员的幽默开场白

金牌营销员，是有策略性营销，而不是盲目的打电话！ 看了一下你的问题，是的

                                                  页面 2 / 5



股识吧    www.gupiaozhishiba.com
 

，问题还真不少，共3个主要的问题，其问题都是环环相扣。
但你忽略了一点，你忘问：“见到后，我怎么才能让他和我签单呢？”呵呵！
其实任何的问题都是由，分析 - 实践 - 结果
，三个部份组成的，如果针对问题来解说，你很容易明白的。
先看一下你的问题： 1。
我应该怎样知道他们企业是谁负责办公的采购？ 2。
我应该怎样见到他？ 3。
见到后，有什么幽默的开场白？ 解析： 1，一般性一家企业公司的采购人员，你是
很难知道他的具体信息的，为什么这么说呢？因为公司的采购人员是属于主动性的
，和你们营销人员一样，做为一个采购人员，他其主要采购目的一般性有3点，产
品价格、产品质量、产品服务。
如果他们公司需要这样的产品，他们会主动找到你的，关键是他能不能找到你，他
获取不了你的联系方式如何找到你。
这是问题的关键。
所以我们营销时，打电话给客服，你就直接说：如：
销售：“你好，你们采购部电话是什么？” 客服：“什么事？（找谁）？” 销售
：“我是XXX有限公司的，上年你们采购部购买了我们一批办公文具，我要知道你
们采购部是谁负责这一块的，关于质量的问题” 大部分以为是合作伙伴，这个时
候她如果知道是谁，可能直接给出了姓名及手机联系方式了，如果不知道她会给出
采购部电话的。
接通采购部电话后： 销售：“你好，采购部是吧？” 采购：“是的，找谁？” 销
售：“噢，是这样的，我是XXX有限公司的，也是你们老板的朋友，我姓黄，我想
知道你们采购部负责人是谁？他让我打个电话到这里，让我和你们负责人谈一下，
将来你们采购办公文具的事情。
” 这样的话一般性都会告诉你负责人的姓名。
这样第一个问题就解决了。
。
。
。
。
。
2，如果才能见到采购负责人呢？上面也提到了，采购员，每采购一些产品他的提
成是不一样的，如果产品的价格高他的提成就少。
所以给采购员打电话，一定要把价格放在第1位，其次是质量及服务。
你们的产品比我要了解的多，在这里我不好多说，介绍你们的产品这个不难吧。
如果谈的投机，一般会接受你过去谈判的。
3，见到后，有什么开场话，让他人对你有好感呢？其它这个很广了，如果是女人
，赞美漂亮的话一定不可少还有年轻。
如果是男人，这就要注意了，男人不太在乎外观，在乎的是什么呢？事业及业绩。
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幽默的开场白怎么说呢？话不要说的太长，搞得跟讲笑话似的，要短而精。
例，看到女采购：
1，X小姐你好，初次见面不知道说什么好，见到了你，心情是格外的激动。
2，你好X经理。
养眼了，是个美女嘛。
例，看到男采购：
1，X经理你好，听，奥巴马说你抽烟的是吧（烟要发过去，不要光说不做）
其实还有很多很多的，开场白是自己想出来的，只要能说的过去，努力吧！
上面的紧供参考。
谢谢～～～～

八、问：我们公司是做股权投资，基金管理的，我要下午主持一
个茶花会，我因该怎么主持，最好有稿子，强调下我

站在投资人的角度，你想下投资人最想听和最感兴趣的话题是什么，收益+安全+
高效，你围绕这些说开场白，投资的目的为主展开开场白，底稿我就提供不了你了
。
你结合你公司的情况自己说。
要让大家投资你的公司有信心、敢投，这就是达到效果和目的了。
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