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上市公司欠供应商货款怎么处理－公司老拖欠供应商货款
，几个月都不给，搞得采购难做，该怎么办！-股识吧

一、即将上市（证券市场）的公司拖欠供应商货款，应该向哪里
投诉（证券市场）？

这跟上不上市没有关系，他拖欠你的货款，如果追要还不偿还的话，就只有法院才
能帮你的忙，进行民事诉讼，要求其偿还货款，别的部门和管不了这个事，属于民
事纠纷，如果不给，只能起诉！

二、上市公司拖欠货款怎么办？深圳美盈森环保科技一直拖欠货
款，怎么可以要回来？

到法院起诉这个公司。
对上市公司来说，对正在进行中的官司，需要在年报上对公众披露的，这样可能对
其公司声誉造成影响，对他们来说，一般不会因小失大，从而还掉拖欠的货款。

三、公司采购员欠供货商货款的问题。

货款催收是是我们找大状企业法律顾问的服务范围之一，我们有专门处理後款的律
师，第一步，我们的律师是与对方协商沟通，告诉对方你欠某某公司多少货款，请
及时偿还，如果沟通协商不成，第一步我们律师就会发具有法律效力的律师函，一
般正常情况下对方公司会主动来给您偿还这个货款。
如果对方不予理睬的话，我们律师就会去法院起诉，提供相关的证据，对冻结对方
的公司的对总共账户，让对公司没办法经营，这样对方公司不得不进行偿还你的货
款

四、公司老拖欠供应商货款，几个月都不给，搞得采购难做，该
怎么办！
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那就要看你是怎么与上司说的，关系到利益老板也会慎重考虑的

五、如果遇到供应商拖欠货款怎么办

如果遇到供应商拖欠货款的处理方法是：
1.建议尽快向法院起诉要求还款，一旦超过诉讼时效，丧失胜诉权；
2.胜诉之后，如果对方在履行期未履行法院判决，可以申请法院强制执行；
3.法院在受理强制执行后，会依法查询债务人名下的房产、车辆、证券和存款；
4.有能力而拒不执行的情况下，涉嫌拒不执行判决、裁定罪。
【法律依据】 根据《刑法》第三百一十三条，对人民法院的判决、裁定有能力执
行而拒不执行，情节严重的，处三年以下有期徒刑、拘役或者罚金。

六、怎么样有效的追讨工厂拖欠供应商的货款

回收货款的一些技巧。
当然再怎么小心也会有被拖欠到货款的时候，这个时候就要采取一些措施来追回货
款了。
不过在开始追讨货款前，你要有几种心态，这样有利于你在追讨过程中的情绪。
第一是，坚持坚定的货款回收信念。
产品卖出去以后，就要把钱收回来，这是你的业务工作，也是客户应该要做的，你
来讨货款不理亏，你是对的。
第二是，货款回收有利于客户，因为合作是双方面的，只要帮助双方资金链正常的
情况才是大家所求的，把自己的货款付了有利于自己公司的财务正常运转，也更能
保证供货正常，大家都不会受影响，对客户的发展有利。
第三是，业务工作的起点是找客户，终点是收回货款，所以你只有把货款追回来，
才可以让你的业务工作受到评分，追回货款是你的业务工作，你只要把这个工作作
好，才算把业务工作做完。
那么去追还货款是你必须做的。
做好这些心态准备工作，那么你就可以开始你的货款回收工作了。
如果你的客户明明资金不简章，只是为了便利后面的合作才故意这么拖欠你的货款
，那么你只要做一些业务工作中的经常用到的一些小技巧就可以了。
比如 在收款前事先大个招呼，或在收款前出现在客户的面前提醒一下对方，或懒
在那里多一点时间，估计客户就会把货款给你了，或表现得为难点，让客户体谅你
。
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在未收到货款前，暂时不再供货，也逼一下客户，这样客户就会知难而退，把货款
给你。
在客户有客人的情况下，也不离开，继续要求客户给你付款，这样碍于其他客人的
情面客户都会先把货款付给你，因为他并未真要故意拖你货款，所以不会闹得太僵
。
当然，上面的方法是用来应付好客户的，对一些老赖是没有用的。
所以对付老赖类型的客户，你得来点狠的，绝的才行，不然你别指望他把货款给你
。
当遇到老赖型拖欠货款的客户，你用一般的方法是行不通的，以我的经验来说，最
好是采用粘的方法对付这些人比较有效。
不要和这些人讲感情或以后的事，粘住他让他给钱才是关键，以后的事以后再说。
就算他说什么为难的话或苦衷，你也不要掉进他的圈套，强调他给钱才是重要的。
怎么可以让他觉得麻烦就怎么去做，可以导致麻烦之话，率先说出来给他听。
就算对方给你磕三个头请你拖延，你也要给他磕四个头请他务必给钱。
最后，如果连粘的方法都不起作用了，那么就利用法律来解决了，法院怎么说就怎
么做了，因为不这样做，你也实在不行了。
除非你用非常手段，不过奉劝做业务的所有朋友，尽量不要用非常的手段，虽然货
款无法追回，给你带来损失，带一但你采用了非常手段，那么你的业务路就会黑暗
和狭小很多，这也是经验之谈。

七、有公司拖欠货款不给，怎么走法律途径追回？深圳货款争议
律师

在深圳商业活动中，大部分企业会有货款拖欠的烦恼。
在现实生活中，货款不能回收、货款不能及时回收严重的影响企业的正常资金流动
，造成企业运作效率降低。
然而面对货款不还、货款拖欠，企业走法律途径又面临没有证据或者证据不全的尴
尬局面。
证据货款回收的关键在于证据。
【最有价值的证据】1、买卖合同2、订货单、发货单、收货单。
【货款拖欠诉讼时效】发生合同纠纷的，当事人应当在法律规定的诉讼时效内向人
民法院提起诉讼，以保护自己的权利。
向人民法院请求保护民事权利的诉讼时效期间为二年，法律另有规定的除外。
诉讼时效期间从知道或者应当知道权利被侵害时起计算。
【货款拖欠的管辖法院】
因合同纠纷提起的诉讼，由被告住所地或者合同履行地人民法院管辖。
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合同的双方当事人可以在书面合同中协议选择被告住所地、合同履行地、合同签订
地、原告住所地、标的物所在地人民法院管辖，但不得违反本法对级别管辖和专属
管辖的规定。
【货款回收方法】对于众多中小企业来说，做一个客户不容易，但碰到老赖客户拖
欠货款，追回货款更不容易，从法律手段或制度上来说，对于拖欠货款可以采取以
下办法.一，邀请专业律师对债务进行分析，是可以直接清收的还是需要先收集证
据再采取措施，应为各种债务产生的原因不尽相同，收回的可行性也不同，所需要
选择的收账策略也应有针对性。
二，如是小额债务比较多，一般是在10万以下的应收货款，则可以采取发送律师函
的方式。
一般对方在收到律师函后会考虑诉讼成本，都会主动履行。
同时，向对方发出律师函可以有效保护债权处于法律保护的诉讼时效，为防止客户
故意拖欠导致超过诉讼时效。
三，适时申请支付令：当双方是金钱债务纠纷，并且在债权债务关系清晰的时候，
债权人通过向法院申请支付令，由法院向对方当事人发送支付令，在规定时期不履
行时，可通过法院强制执行。
缺点是一旦对方提出异议，就要进入普通诉讼程序，所以具有不确定的因素。
四，提起诉讼。
及时提起诉讼，争取在短时间内胜诉结案，或者与债务人达成庭内和解协议。
深圳商帐追债律师法律咨询 深圳资深货款催收律师咨询【请追债公司的法律风险
】目前工商部门不会批准成立所谓的追债公司。
很多公司虽然以咨询和市场调查名义注册了公司，但在批准的营业范围内不允许有
“追债”这样的业务。
如果这些公司擅自开展追债业务就属于超范围经营，工商部门可以查处。
追债公司在追债过程中一旦有暴力犯罪行为，作为追债公司的委托人就很可能会涉
嫌共同犯罪，追究刑事责任。
即使和追债公司签订过一切责任归属于追债公司的协议，也不能成为免责的理由，
因为刑事责任不能约定，即使约定也是无效的。
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