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找股票客户怎么找经验分享－－股票经纪人有那些方法寻
找客户？-股识吧

一、如何更快的寻找股票客户？

1、找投资客户的技巧要根据所投资的项目、目标客户人群的特点等因素而定，技
巧有很多。
比如，要能洞察出潜在的市场机会，并非单纯去探听客户或者客户的顾客之需求，
而是要求对客户业务的战略思想、客户本身以及客户所面对的市场有一个深入的了
解。
要有分析、研究和策划的技巧，开放的思想，对未知事物的好奇心以及开拓创新的
精神，同时还要对客户的灵活性、创造性和经验充满信心。
挖掘潜在的市场机会要耗费大量的精力。
其中，找实业投资客户渠道有：通过QQ；
通过微信；
上面拜访；
街头强拉；
电话邀请；
宴会接触等等。
2、客户或顾客可以指用金钱或某种有价值的物品来换取接受财产、服务、产品或
某种创意的自然人或公司。
是商业服务或产品的采购者，他们可能是最终的消费者、代理人或供应链内的中间
人。
传统观念认为，客户和消费者是同一概念，两者的含义可以不加区分。
但是对于企业来讲，客户和消费者应该是加以区分的。
客户是针对某一特定细分市场而言的，他们的需求较集中；
而消费者是针对个体而言的，他们的需求较分散。

二、请问股票操盘手怎样寻找客户？

那你去考个证吧！比如自考之类的！为了长期的发展！或者你通过一些网上营销找
客户，先给客户赚到钱，赢得客户的信任。
真正的能力才是实的，你可以找找那个企业需要操盘手，用实力跟他们说话。
不要去证券公司和基金的，去那些个人和企业。
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三、我对股票颇有研究，现在想帮人家操盘，怎样才能找到客户
？

先通过身边的朋友来操盘，操盘好了盈利不错的话，口口相传就会有很多人来找你
了

四、找投资客户有什么技巧吗

1、找投资客户的技巧要根据所投资的项目、目标客户人群的特点等因素而定，技
巧有很多。
比如，要能洞察出潜在的市场机会，并非单纯去探听客户或者客户的顾客之需求，
而是要求对客户业务的战略思想、客户本身以及客户所面对的市场有一个深入的了
解。
要有分析、研究和策划的技巧，开放的思想，对未知事物的好奇心以及开拓创新的
精神，同时还要对客户的灵活性、创造性和经验充满信心。
挖掘潜在的市场机会要耗费大量的精力。
其中，找实业投资客户渠道有：通过QQ；
通过微信；
上面拜访；
街头强拉；
电话邀请；
宴会接触等等。
2、客户或顾客可以指用金钱或某种有价值的物品来换取接受财产、服务、产品或
某种创意的自然人或公司。
是商业服务或产品的采购者，他们可能是最终的消费者、代理人或供应链内的中间
人。
传统观念认为，客户和消费者是同一概念，两者的含义可以不加区分。
但是对于企业来讲，客户和消费者应该是加以区分的。
客户是针对某一特定细分市场而言的，他们的需求较集中；
而消费者是针对个体而言的，他们的需求较分散。
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五、炒股票的客户究竟去那里找？nuskin到底应该怎么做？

1.发展新的炒股票客户即费劲效果也不大，因为他们的交易量不会很多。
2.所谓擒贼先擒王，应该去多发现那些交易量大的，或者资金量大的客户，（比如
我的月成交额在1300万左右，可以顶你发展50--100个散户交易量，）给他们优惠条
件把他们挖过来，事半功倍。
3.多建立几个QQ群，发展本地或者外地的股友，你是业内人士可以给他们指导，
在谈话中发现潜在客户。
4.创造更多的优惠条件。

六、如何更快的寻找股票客户？

找股票客户无外乎3种途径第一行销第二电销第三直销任何一个途径，只要执着，
都能成功，但前提是先给自己做规划，先给自己做好销售前的培训工作，磨刀不误
砍柴工！祝你顺利

七、股票经纪人有那些方法寻找客户？

首先就是找自己的熟人，以及熟人的熟人在人流量大的地方和时间在路边摆桌子，
给中小投资者提供免费的咨询

八、做金融（股票方面）怎样建立好自己的客户源，怎么找客户
源？

万事开头难 起步可能会有点辛苦 就只能积极面对 陌生人是你最好维护的客户
取款机等待取钱的 逛超市出来的 散步的 都是你的客户源 尤其是退休的人
你要有足够的热情 不同的人不同的对待方式 只要你有了第一批客户
你对第一批客户维护的够好 服务做得到位 用你的专业知识让客户赚钱了
那么随后的不用你去找 客户都会主动来找你！
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