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股票客服打电话怎么吸引人－－我刚到一家证券投资公司
工作，怎样通过电话营销方式说服别人来炒外汇啊？-股
识吧

一、怎么对付股票证券期货的骚扰电话，求大神解答！！！

电话设置骚扰拦截功能，所有未知号码、广告推销、骚扰电话全部拦截就可以了，
现在这种电话超烦人的，不分时间地点，无孔不入，必须拦截。

二、我是业务，第一次打电话怎么说能让客户更好的接受我

首先尽可能的了解对方的详细信息，针对不同层次的客户称呼一定要恰当，然后就
是做日我介绍。
如自己的公司。
自己的姓名，然后是企业的产品。
从沟通的过程中你会发现客户对你的介绍的感兴趣程度。
如果很关心，可以继续介绍，如果看似很烦躁那么一定自己做好标记。
电话尽快结束 考虑如果去征服

三、股票电话营销的开场白怎么说

您好，我是专业的股票市场投资顾问，能跟您咨询个问题吗?您身边有朋友在炒股
票吗?(问候，表明身份，探讨请教的语气来延展话题，切入主题策略)(股票是个大
众话题，如果电话对象合理，对股票投资很多人是有兴趣的.)

四、电话营销开场白怎么说？

因人而异 没有死的话术 电话营销把开场白叫话术 我们也是从基本一点一点摸索的
可以以作民意调查的方法开场 你们是属于陌拜 还是指定客户群 这点很重要
陌拜的话 客户接一个陌生电话 有三个问题 一 你是谁 ？ 二 给我打电话做什么？ 三
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你说的这件事对我有什么好处？ 想好这三个问题再打电话 把握语气语速语调
声音清晰 底气足 不会回答的问题别装懂 因该说：这位先生您好，您问的这个问题
呢实在是太专业了，我也不能给您乱说，这样吧，我请教过我们经理之后给您详细
解答好吗？ 然后刮完电话之后想对策

五、有个似乎是股票公司的一直打我电话我要怎么办

你接到证券代理的电话，而你是学生无炒股票，收到这类电话是有的烦躁，但可以
同来电话的人讲，我已无做股票了，以后不要再打来，过一个星期，就不会再有人
烦你。
我以前也有这类电话打来，我讲***人已经不在这里搬家了，以后不要再打来，结
果也不了了知，平静啦。
仅供参考，祝你好运！

六、电话营销开场白怎么说？

首先尽可能的了解对方的详细信息，针对不同层次的客户称呼一定要恰当，然后就
是做日我介绍。
如自己的公司。
自己的姓名，然后是企业的产品。
从沟通的过程中你会发现客户对你的介绍的感兴趣程度。
如果很关心，可以继续介绍，如果看似很烦躁那么一定自己做好标记。
电话尽快结束 考虑如果去征服

七、给客户打电话，怎样把握好开场白？

具体看情况吧！ 如果是大量的陌生电话拜访，其实就是求的一个概率了。
常用的技巧就是采用植入负面信息和数字信息的技巧。
详细具体的可以在百度文库中搜索《超级实战终端销售技巧》
如果是大客户的销售，首先要具体的花点时间调查下。
现在的公司都有网站的，大概的了解下公司的情况，你甚至把电话打到前台去，了
解下公司的采购的情况。
也就是电话开打前，先了解对方的情况，这样才能更好的应战。
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第一次电话完后，判断下情况如果感觉是个不错的客户就要不断的维护。
一次电话是根本做不成生意的，你和人家做生意的前提是，必须让对方信任你，促
成见面谈生意的机会。
这个时候就要，短信不断的维护了，可以发一些祝福的短信，但是不要太多，也不
要随便搞一些大众的，必要时自己编写，人都是需要关心的。
这些的目的就是建立信任感，一段时间后，必然会彼此熟悉，这个时候寻求见面谈
的机会。
上面说的是专业营销的手段，有的时候，还必须使用一些江湖营销手段。

八、我刚到一家证券投资公司工作，怎样通过电话营销方式说服
别人来炒外汇啊？

首先需要你对业务的透彻.其次是你对电话营销的流程熟悉.最后就是你个人的语言
魅力.本人也是做电话营销的.个人感觉电话营销的基本就是多打电话.多熟悉.这要慢
慢的就会知道怎么说服客户了.因为各种情况见多了.自然说服客户就会相对来说轻
松的多了.凡事都是一步一个脚印走出来的.祝您业绩越坐越好！

九、股票经纪人怎么运行的 华尔街之狼里面
一通电话就把自己的钱投出去了
怎么把自己账户告诉股票经纪人的

证券经纪人作为买卖双方的中介人，是这样代理客户买卖证券的：它询问证券买卖
双方的买价和卖价，按照客户的委托，如实地向证券交易所报入客户指令，通过证
券交易所，在买价和卖价一致时，促成双方证券买卖的成交，并向双方收取交易手
续费（佣金）。
客户作为授权人，经纪人作为代理人，经纪人必须为客户着&nbsp；
想，为其利益提供帮助。
经纪人所得收益为佣金。
客户将金钱和证券交由经纪人保存，经纪人为客户的准信托人。
经纪人在&nbsp；
信托关系中不得使用客户的财产为自身谋利。
客户若想从事股票买卖，须先在股票经纪人公司&nbsp；
开立帐户，以便获得各种必要资料，然后再行委托；
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而经纪人则不得违抗或变动客户的委托。
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