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一、酒类股票为什么下跌

为年前最后一个行情冲高。
现在明显在蓄势。

二、酒鬼酒（000799）是绩优股吧，为啥不涨？？

当一支股票累计升幅太大，风险也相应增大，也就是被高估了，被高估的股票即便
是绩优股也是垃圾绩优股，一支垃圾股票你怎么让它涨？，拿着短期只能被套，虽
然好公司会给你解套但那得等两年。

三、茅台、五粮液等中高端酒都在涨，低端酒却不敢涨，这又是
为何？

低端白酒的主力市场在哪里？在农村，农村的市场特点是什么？要分析！第一，农
村市场更为复杂，基础设施、地理区域、收入差别带来的差异导致了农村消费市场
出现了多个层次的消费结构，对于酒企来说，转变对农村市场的重视不像大城市一
样容易，而且企业人才很难向农村聚集，市场拓展缓慢！第二，品质参差不齐，现
在很多打入农村市场的白酒，要么价格便宜但是品质却很难保证，价格和品质不成
正比，人们因此不买单。
第三，受地理因素以及文化因素的影响，有的地方酿酒小作坊多，大家对这种散酒
的口感更能接受，外来白酒想有一席之地很难。
第四，农村白酒品牌意识不强，他们并不愿意花高价来消费一瓶白酒。
第五，替代品比较多，酒在农村并不是稀罕物，反而比较多，自酿的有，小作坊也
有。
人们对很多其他工业品更为有购买欲望，比如说牛奶、保健品等等！多种原因造成
很多低端品牌的酒企在农村的业务拓展不出去，市场打不开，再涨价，就是雪上加
霜。
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再加之中高端白酒企业的打压，生存空间更小。
要在市场上活下去，每一步都得小心翼翼，靠涨价，得慎重，一旦用不好，就是万
丈深渊，包括今天的高端产品！另外从他自身上找原因缺少品牌价值，渠道管理混
乱，缺少真正的产品细分策略，没有真正的战略导向，人才缺失，资金紧张，缺少
针对性的营销模式，最终导致低端酒企很难在市场上有所突破，同质化非常严重！
所以，就算成本涨了，自己也得憋住，白酒行业算得上暴力行业了，自己少挣点又
何妨，活下去更重要！

四、走强的酒类板块该怎么操作

五、五粮液价钱涨了，股票怎么不涨

好公司不一定是好股票，好股票不一定是好公司。
股票没人注入资金买，股价不会上去，没有交易量股价也不会变。
这个跟公司的产品没有任何关系
不过从长远来看，公司的业绩好，利润高，能分配给股东的钱就多。
所以投资股票的根本原因是分红。

六、走强的酒类板块该怎么操作

酒类股票近期将先后有所调整，调整结束之后还有上涨行情，操作可以适当做做高
抛低吸，较为适宜！

七、酒类股票会涨吗？啊都说高档酒会调价

短线可能有点机会 涨幅过大 中长不是很乐观
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八、酒类行业的股票怎么集体暴跌了？

板块轮动
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