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股票怎么营销话术开场白、股票电话营销的开场白怎么说
，请高人指点！！！-股识吧

一、电话营销股票应该如何设计开场白？

第一，不要让别人挂掉你电话 第二，树立自己高素质够专业的形象
第三，摆高度，建立信赖感 第四，专业的推销产品

二、股票营销怎么把客户确定下来话术

股票没有营销，只有经纪；
推荐股票，客户给钱了，你就违法了；
100个客户只有一个投诉，就会出问题。
喜欢证券行业的可以去做经纪，做分析师，做柜员，可以自己炒，只要努力就有回
报；
不要做这个，没前程，死路。

三、怎么提高股票电话销售技巧和话术

大家都喜欢听故事，所以如果用讲故事的方法来介绍自己的产品，就能够收到很好
的效果。
有一次，我在一家商场调研，我来到海尔冰箱的柜台前，我装做顾客的样子对海尔
的销售人员说：“你们的质量有保障吗?”这位销售人员倒没有说那么多，只是给
我讲起来海尔的总裁张瑞敏上任时砸冰箱的故事，一个故事讲得我立马对于海尔冰
箱的质量肃然起敬了。
任何商品都自己有趣的话题：它的发明、生产过程、产品带给顾客的好处，等等。
销售人员可以挑选生动、有趣的部分，把它们串成一个令人喝彩的动人故事，作为
销售的有效方法。
所以销售大师保罗�梅耶说：“用这种方法，你就能迎合顾客、吸引顾客的注意，
使顾客产生信心和兴趣，进而毫无困难地达到销售的目的。
”
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四、我是做股票电话营销的
，新手求高人设计受客户欢迎的开场白！！

如果你们的产品的确有用，那你就诚恳点和人家说，可以实战给人家看。
如果你们的产品不行，我劝你换行，股民的钱都是辛苦钱，就像你的爸爸妈妈赚钱
一样辛苦，别骗了人家的钱又让人家伤心还要让人家亏钱。
这样的事做多了不好，不做最好

五、股票电话营销的开场白怎么说，请高人指点！！！

1. 首先，自报家门，告诉对方自己是哪里的，让人稍微有点了解；
2. 然后，问下对方股票做的怎么样，顺着对方的话去说，产生共鸣；
3. 其次，就是引出自己公司的产品，解释一下优势，阐述一下能够帮到客户的地方
，以及客户能从中获取的效益；
4. 最后，确定一下客户的意向，能见面的就去碰面，不行的就约好下次电话拜访的
时间。
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