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直销公司和上市公司哪个好、你觉得哪家直销企业和它的
产品比较好？-股识吧

一、怎样选择一家好做的直销公司，是选择老公司好还是刚开盘
的好做？？

无论老公司还是新公司，首先要选择合法的直销公司，其次要选择最先进的运作模
式，公司再好没有先进的发展团队的模式，你也赚不到钱，再就是选择一个优秀的
团队，熟话说选择不对努力白费

二、直销公司那么多到底选哪家？

我今天就让人带去了解了，差的还不多，好的地方是现在 康美直销刚刚开始，加
入的人还不多，你就是优势，不好的是系统还需要我们来改善

三、如何选择直销公司

想做直销请谨记！！！ 只有自身过硬的《专业知识》（中医啊、西医啊、基础营
养啊、预防医学啊、细胞免疫啊等、想干就必须学习这些专业知识、每个行业都一
样，都得自力更生，想一夜暴富那是做梦）
加上《周到的服务》（客户几号吃的产品啊？如何解决客户的瞑眩反应啊等） 还
有关键的《产品品质》（企业、产品、培训、制度、时机、团队）全方位无死角的
了解公司后才是你在这个行业里面成功的重要因素！ 如果你想从事这个行业选择
一家公司，不要听信忽悠，要自己理性的分析下公司，我也不会像某些人留个Q啥
的玩那套，我给你几点选择公司的标准，你可以自己对照自己目前考察的某个公司
研究下，希望我的回答能对你有所帮助！ 《1》、选择运作时间超过三年的公司。
《2》、选择有自己科研机构并且完全拥有产品发明专利的公司。
《3》、选择多元化产品的公司。
《4》、选择产品理念是超前的公司。
《5》、选择产品质优价廉的公司。
《6》、选择集团化运作的公司。
《7》、选择生产标准最高的公司。
就是生产基地GMP空气的净化程度。
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注：目前中国只有一家公司生产基地的硬胶囊、软胶囊、片剂、粉剂、四个剂型的
生产标准GMP全部达到十万这个最高级别！其他人说的都是忽悠人的，别信，要
自己去工厂实地参观为准！《8》、选择国食健字批文产品最多的公司（14年国家
搞小蓝帽工程）。
卫生部要在2022年将97％抗生素下架，医生要攻读营养保健学。
由于能担当的起的公司少之又少，所以国家降低抗生素的想法推迟了五年，而审批
一款最新的2022国食健字小蓝帽又至少要300万以上的费用，还要三至五年的时间
做临床。
《9》、选择好的制度。
个人认为前期双轨，后期如加上级差制度的话就非常好了。
《10》、选择产品不打折、讲商德守信誉的公司。
《11》、&nbsp；
&nbsp；
！！！重点！！！&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
必 须 要 选 择 优 秀 的 民 族 企 业 。
虽 然 全 球 经 济 一 体 化 ， 但 不 代 表 利 益 一 体 化 ， 家 不 和 外 人 欺 ， 中 国 经
济 大 部 分 都 被 外 国 人 掌 控 ， 中 国 人 再 不 崛 起 中 国 的 经 济 就 真 的 要 走 向
低 谷 了 。
另外朋友有人会说直销牌照重要，是的虽然牌照很重要，但也不是最重要的，那个
安利刚来中国的时候有牌照吗，（注：这是个老公司，虽然无风险，但想创富几率
会很小很艰难）中国的直销法明确规定：想要申请直销牌照，那么这家公司起码要
有运作市场5周年的资格才可以，你觉得你会为了等个牌照然后等五周年吗？那么
什么是最重要的呢？ 当然是！！！是产品的品质！！！这个才是你和你的公司在
未来决战市场的武器！产品不过硬就算再有牌照又有什么用呢？打一枪换个地方？
唉、、、 想想曾经某些也是有牌照的公司：什么罗什么啊、太什么神啊、还有个
隆什么奇啊现在居然还有人说什么一台电脑一根网线家里创富的，什么零风险？高
回报？真是痴人说梦无稽之谈，不要再自己骗自己了、、、哈哈
就是这些笑话支撑的我，预计能支撑到2048年！

四、你觉得哪家直销企业和它的产品比较好？

展开全部知名的直销企业产品都不差，对于直销企业我们不能肯定的说哪个好那个
不好任何企业都有他的优点和缺点！我们选择一个最适合自己的就可以了
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五、直销行业 上市

很简单 上市公司要批披露财报 要有更多透明度大部分直销产品价格高昂
原因就在于直销员的奖金很高 公司无法降低这些奖金 因为会打击营销人员积极性
公开奖金在成本中的比例又会影响消费者的信心还有就是直销公司如果上市
会受股东的影响 过度追逐利润 是有害的这就是为什么直销公司不上市的原因

六、如何选择直销公司呢

一：要有趋势性的行业 二：产品的需求量一定要大 三：市场要大
四：竞争对手要越少越好 五：产品或行业很难被复制
六：公司实力要强，最好是上市公司 七：投资金额越少越好
八：要有一个成功的模式 九：要有不错的利润空间

七、现在直销行业好不好做，那么多家直销公司应该怎么选？

亲爱的朋友，您好 ，很高兴认识您！&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
也许您正在考察直销行业，关于直销好不好做，能不能赚钱，能不能成功的问题，
我觉得通过今天我们的交流，您就会有明确的答案。
今天直销这个行业在中国还是一个朝阳行业，市场空间很大，但如果选择不对，也
会走很多的弯路，甚至最后放弃！ &nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
东升伟业商城，2022年12月21号启动大会。
终身投资只需1300元，可以博千万财富，三三复制从上到下自动划落，见点就有奖
金，上面滑落的下面也能拿到奖金，从左到右层层排满。
上拉下推是目前中国43家拿牌直销公司中独一无二的电子商务模式。
完全突破了地面传统直销的人脉、沟通和复制三大难题，通过这种“傻瓜式直销”
的运作模式，使直销人员，不再需要人脉、不再需要讲解，甚至不再需要推销，只
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要在网上稍做宣传，就会有很多在网上找项目的人加到我们来咨询，任何人都可以
借助我们系统所特有的“傻瓜式营销系统”快速发展、快速创收。
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
如果我们有缘合作：&nbsp；
在创业的路上，我将一直陪伴你直到成功，我会一步步带着你走向成功的彼岸！
资深创业导师：兰兰&nbsp；
诚邀您的加盟。
详细咨询请加 QQ：2849183353&nbsp；
真诚与您交流，

八、康美直销是上市公司，这是真的吗，还有上市有什么优势吗

我今天就让人带去了解了，差的还不多，好的地方是现在 康美直销刚刚开始，加
入的人还不多，你就是优势，不好的是系统还需要我们来改善

九、直销公司那么多到底选哪家？

每个直销公司基本都差不多，产品再好没有好的系统，没有好的制度，没有好的奖
金也不可能做大。
大家的目的只有一个都希望以后的路走的更好，所以选择一个公司一定要好好的考
察，深入的了解才能让自己更快的成功。
了解详情请百度---卓然老师，让权威人士帮你。
）
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