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股票分成怎么找客户-股东怎么变成了客户？-股识吧

一、炒股票的客户究竟去那里找？nuskin到底应该怎么做？

1.发展新的炒股票客户即费劲效果也不大，因为他们的交易量不会很多。
2.所谓擒贼先擒王，应该去多发现那些交易量大的，或者资金量大的客户，（比如
我的月成交额在1300万左右，可以顶你发展50--100个散户交易量，）给他们优惠条
件把他们挖过来，事半功倍。
3.多建立几个QQ群，发展本地或者外地的股友，你是业内人士可以给他们指导，
在谈话中发现潜在客户。
4.创造更多的优惠条件。

二、

三、做金融（股票方面）怎样建立好自己的客户源，怎么找客户
源？

万事开头难 起步可能会有点辛苦 就只能积极面对 陌生人是你最好维护的客户
取款机等待取钱的 逛超市出来的 散步的 都是你的客户源 尤其是退休的人
你要有足够的热情 不同的人不同的对待方式 只要你有了第一批客户
你对第一批客户维护的够好 服务做得到位 用你的专业知识让客户赚钱了
那么随后的不用你去找 客户都会主动来找你！

四、想问一下如何寻找股权融资客户呢？

归根结底，找客户靠人脉，对于大企业，已经具备一定的人脉关系，另一方面，大
企业也容易得到投资商的看好；
对于中小企业来说，人脉方面可能就比较薄弱，找客户就如同大海捞针一样，比较
困难，一般通过网络资源信息查找客户，线下的话可以通过中介从而参加投融资方
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面的会议来寻找投资商。
比如投融界，专业为客户提供针对性的投融资信息对接和项目搓配服务。

五、股东怎么变成了客户？

展开全部不是客户，你永远是股东.几十元利息就别动了，股金证就收藏吧(用塑料
薄膜袋封装，防止虫蛀)，给多少钱都不买啦！是金子，总会发光的！
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