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转行做股票客户经理该怎么入门，怎样才能做好证券的客
户经理-股识吧

一、在别家证券公司开的户，现在要转到我们证券公司，我作为
客户经理 需要为这个客户做什么？详细一点 谢谢

首先提醒他转户当天不能做交易，也不要有申购新股未解冻的资金，然后再问问客
户有没有深圳股票，有的话告诉他你们公司的深圳A股席位号。
销户需要带上身份证和股东卡，如果有深圳转托管的话需要30块钱的转托管费，记
得要收据，你应该给他报销。
为了能够顺利转户成功，你可以跟她讲去那边销户的时候说是搬家或者说帮亲忙什
么的，这样销户比较容易，不然容易被那边挽留。
然后就是到你们这边来新开，新开的话当天办好之后只能卖股票不能买的，而且当
天股票是看不到的。
针对2天的问题，你可以建议客户转户当天先把里面剩余的钱转到银行卡，然后把
资金密码改成六个0，跟那边说第二天不去了，让他们直接结息就行。
此外，为了体现诚意，你可以陪他去销户，但是切记，你陪过去只能在门口等着
不能进入。
否则就违规了，这个可以跟客户讲清楚，客户会理解的。
还有要注意的就是转户必须要交易时间。
希望能够帮到你

二、想从事股票行业有什么途径啊？难道真的得从客户经理干起
吗？本人专科而已先谢谢各位了

你好 我也从事过证券公司 本科学历 呆了两年多 也转正了
---一般没有关系的话都是从客户经理做起的 像有些柜台的都是女生做的
其中几个也是有一定的关系的---还有没有关系的话也有客户经理转到客服专员的
我这边有两个也是先客户经理转正了才转为客服专员的
客服专员大多是打打电话做回访 还有解答客户问题
有时还会推销一些产品，如基金之类

三、在别家证券公司开的户，现在要转到我们证券公司，我作为

                                                  页面 1 / 4



股识吧    www.gupiaozhishiba.com
 

客户经理 需要为这个客户做什么？详细一点 谢谢

四、做证券公司的客户经理的入职培训，有教炒股入门，和一些
技术的吗

你可以多多请教会炒股的同事，什么都要学，或者自己网上找些基础知识来说，刚
开始的一段是最苦的，股票评论啦，不过你目前最重要的不是学炒股，是学怎么适
应股票炒股软件，可以自己学习相关课程，这是第一步，估计得看你自己了。
入职之后基本都是集中培训一下，有的公司会有管理平台，比较你入职后做的是客
户经理入职后会教一些，你要想学炒股的话，主要领会的是营销理念。
这个就看你了，不过只是教一些入门的基础知识，下一步就是股票分析，估计也不
会教很多

五、炒股新手，客户经理是用来做什么的

1.客户经理主要是为客户服务的，比如说最近有什么好股票可推荐，对于投资有什
么建议都可以咨询客户经理，当然，炒股这件事还是得靠你自己，别人是永远靠不
住的，谁也不能保证你稳赚不赔，毕竟股市有风险，入市须谨慎嘛。
2.客户经理主要是靠证券公司向客户收取的佣金做提成，不会向客户直接收费，判
断客户经理好坏最直观的方法就是他给你推荐的股票是否能让你赚钱，你向他咨询
股票时是否能够真心实意的为你答疑解惑。
3.如果去外地开户你必须本人亲自去，因为涉及到照相的问题，不过有些证券公司
可以场外开户，也就是说证券公司的人找你办理业务，不需要你亲自跑，但貌似这
项业务属于违规操作。
至于外地开户最有可能遇到的问题就是如果将来你想转户是一件很麻烦的事情，你
得一趟一趟的跑。
4.本人不在深圳，不太清楚哪家证券公司服务好。
至于佣金是要看你个人投资的资金的多少了，资金越多，佣金也就越低，大部分默
认是在千分之二，你要谈的话直接就问能不能降佣金就行，这个没什么不好开口的
，一般能降到千分之一点二左右就差不多了，说实话，如果你资金少的话完全没必
要在乎那么点佣金，根本多收不了你几个钱，关键看证券公司的服务吧。
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六、证券公司客户经理该怎么做

依靠人脉，和相关银行的客户资源

七、怎样才能做好证券的客户经理

证券客户经理作为证券公司和客户之间相互联系的纽带，负有维护双方利益的责任
，既要使证券公司获得满意的和不断增长的营业额，又要培养与客户的友善关系。
[编辑本段] 工作内容：
负责拓展销售渠道，开发新客户，销售公司发行或代销的金融理财产品；
负责把证券公司的金融产品和服务方面的信息传递给现有的及潜在的客户；
负责为客户提供金融理财的合理化建议，为客户实现资产保值增值；
负责组织并策划高级营销活动，开发高端市场。
[编辑本段] 职业要求： 教育培训：
金融、证券等相关专业专科及以上学历，具有证券从业人员资格。
工作经验：熟悉证券、股票和基金相关的金融基础知识；
具有一定的金融从业经历或金融营销工作经验；
具有广泛的客户资源；
具有良好的沟通能力、客户开发能力；
具有很强的工作责任心、团队合作精神，并且能够承受一定的工作压力。
成功的客户经理的收入是非常可观的。
客户经理收入的高低，并不依赖于职位的高低，是否得到老板的赏识，而是完全取
决于其所拥有的客户的价值。
证券客户经理的薪资一般由：“底薪+提成（股票佣金提成+基金佣金提成）+年底
利润分红”构成。
[编辑本段] 薪资行情： 成功的客户经理的收入是非常可观的。
客户经理收入的高低，并不依赖于职位的高低，是否得到老板的赏识，而是完全取
决于其所拥有的客户的价值。
证券客户经理的薪资一般由：“底薪+提成（股票佣金提成+基金佣金提成）+年底
利润分红”构成。
[编辑本段] 职业发展路径：
从发展前景来看，金融服务行业可以说是中国发展潜力最大的行业之一。
在今后的五至十年中，中国的个人投资理财顾问行业，可以达到每年数十亿元的市
场规模。
无论以什么标准来衡量，这都是一个非常庞大的市场。
更重要的是，这一市场还处于起步阶段，真正着力于这一市场开发的客户经理还不
多。
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对于及时介入这一市场的客户经理，其领先优势将是非常明显的。
此外，客户经理工作还有很强的独立性。
很多人宁可少赚钱也要自己做老板，因为这样就可以不必看别人的眼色行事，可以
有最大的独立自主性。
而作为客户经理，可以说就是拥有了自己的事业，做自己的老板。
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