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什么是盲盒经济的股票--问几个关于股票的简单的问题！-
股识吧

一、萌新应该买什么牌子的盲盒入坑？

不能买，这个是赌博。
盲盒经济的受众，很多都是涉世未深的未成年人，他们对市场风险的识别能力相对
较低。
因此，在被刻意夸大的“中奖”概率吸引。
不断投入金钱去购买盲盒，以博得心仪的玩偶，或者在二手交易平台上花高价购买
盲盒玩偶，认为可以保值升值，都可能成为被套路收割的对象。
盲盒成瘾说到底也是源于赌徒心理，相对于彩票，它又是个高度不透明、信息极为
不对称的行业。
扩展资料：盲盒那么贵是因为本身进口产品，具有一套收藏价值，充分抓住了赌徒
心理、收藏心理、炫耀心理。
首先是因为盲盒本身的质量及大多数都是进口商品，因此在价格上大多不会太亲民
。
其次是因为商家抓住了消费者的心理，因为喜爱，所以给了商家高价格也不担心销
量的勇气，这其中包括消费者的这三点心理：赌徒心理、收藏心理、炫耀心理。
综合以上元素，在盲盒的精密营销下，造成市场盲盒价格贵的现象，但是却没有击
退消费者的热情，消费者的购买欲依旧强烈。

二、理财盲该怎么理财？

个人理财应该怎么做呢？第一，制定理财目标。
对此应有很多方面的考虑，首先这个理财目标要量化，比如说要买一个房子，这是
不是一个理财目标？这不是。
要买一个价值多少钱的房子，要三年以后买房子，还是明年就要买房子，这才是一
个理财目标，就是说要量化，要有一个时间的概念。
同时，你还可以想象一下，住在这个房子里会是一个什么样的状况，这样有助于实
现你的理想目标。
真正的理财目标是一个量化、有期限的目标。
&nbsp；
第二，回顾自己的资产状况。
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什么叫回顾资产状况？就是看一看你到底有多少财可以理。
一个是你过去有多少资产，再一个你未来会有多少收入，这都属于有多少财可理的
范畴的问题。
看一下你的资产是不是符合自身的需求，你的资产负债是不是合理，是不是还可以
利用一些财务杠杆让自己的财务结构更加合理，这都是回顾资产状况。
&nbsp；
第三，了解自己的风险偏好。
有人说自己是一个很保守的人，有人则会说自己是一个非常进取的人，你如何才能
正确评价你的风险偏好呢？有三个方法，首先要考虑你的个人情况，有没有成家，
有没有供养的人口，支出占收入的多少。
如果你有一个孩子，你的投资行为还是非常进取非常高风险的，只能说明你没有清
醒的认识，因为要负担的家庭责任已经不一样了。
其次，考虑投资的趋向。
比如说你在股票方面非常在行，你在投资方面是非常进取的人等等。
最后，还要考虑个人性格的取向。
不同性格的人在面对一些事情的时候，会做出截然不同的选择，性格也决定了人们
在理财过程中会有哪些行为。
&nbsp；
第四，进行合理的资产分配。
这个资产分配是战略性的，是在非常理性的状态下做出的资产分配，不能今天突然
听朋友说一个股票非常好，就把所有的资产都放在股票上。
应该首先把资产做一个很好的分配，比如说从战略的角度讲，只拿30%的资产做股
票投资，不管别人怎么说，就固定在30%，20%的资产放在银行里，这就是一种战
略性的资产分配。
&nbsp；
第五，进行投资绩效的管理，根据市场的变化做调整

三、盲盒是怎么流行起来的？

数据显示，我国平均每年20万人盲盒花费超2万元。
对于盲盒爱好者来说购买理由不尽相同，有的网友享受开盲盒时面对未知物的好奇
与刺激感受，而有的消费者则是像集邮一样热衷于收集款式，盲盒流行背后的背后
与商家利用消费者猎奇心理有关，而消费者在入坑以后，就像套娃一样，买完单个
产品后其系列和配套的周边产品诱使消费者循环消费，从而对盲盒上瘾。
从盲盒的网络舆论反响情况来看：&nbsp；
大部分网友对于盲盒的出现持正面积极态度，认为每个人都有自己的爱好，盲盒价
格波动较大，几十到几万的形式都有，个人根据自己的经济水平进行消费并没有什
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么不妥，这与奶茶消费、买游戏氪金形式一致，由此也能看出大众对于盲盒消费观
念包容性。
其次是部分网友持中立态度，对于热衷于盲盒消费的网友心理表示不理解但尊重，
盲盒经济巧妙利用了人们的赌博心理，即使吃亏了也不至于亏得太多，所以容易被
接受，也有网友调侃更喜欢明确的消费，如果有更好的消费替代品，为啥要花这个
钱呢？消费观念趋于务实理性。
另外一部分网友则对盲盒消费持消极态度，当人们面对不确定事物，大脑会分泌更
多的多巴胺，带来兴奋感、满足感，这种套娃式消费在不断诱使消费者掉入商家的
消费陷阱，而且盲盒内的产品质量参差不齐，难免有上当受骗的落差感。
盲盒的低门槛和不确定性确实为其蒙上了一层神秘的面纱，促使消费者想探究一二
。

四、股盲提问：庄家是如何操纵股市下跌的？

行情往往是一轮的 起点 上升 高点 下降 低点...所以说高控盘的庄家跟大势起点介入
拔高后一般要横盘整理下...等差不多了就抛开始压盘 当然下降趋势同样是赚钱的拉
（比起点买进的价格要高）......那时没必要担心没人买
因为每个人想法是不一样的................

五、怎样利用电脑炒股，我是股盲有什么办法让我尽快熟悉股票
吗？

没有。

六、问几个关于股票的简单的问题！

1.股票的涨跌可以参考1楼的，2.如果说你炒股这样是不行的，这是典型的纸上谈兵
，有钱在股市里面运转是不一样的，比如说现在你买了某个股票，钱在里面，你心
里的情绪会影响到你的思维，如果涨了，你就想再赚多一点，如果跌了，你可能就
害怕再跌，然后马上就跑，这个时候跟你只是旁观股市是有很大的不同的，如果说
你想要买股票，最好是实战经验，在股市里面闯一下，只要把握好一个度就一般都
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不会赔。
不多说了，希望楼主想清楚，下定决心，如果是玩玩就千万不要进去，一点点钱不
够赔啊！！

七、什么是L型烟斗丝

楼上的介绍不错。
你可以尝尝海盗大概45元/50克，还有就是大名鼎鼎的登喜路965大概要170或180/盒
。
也许你开始会不大习惯那味道，但抽过几斗后你一定会喜欢。
而且不大伤嗓子。

八、知识普及：股市里面到底有多少钱

多数散户，还在盲听砖家们所谓股市资金流入、流出之说，而自已从来不愿意多想
1分钟。
股市里面到底有多少钱？我正告你：股市里面从来就没有1分钱。
最先认购一支股的钱到了公司手里，公司将钱弄到手后，这些钱进入了实体经济。
你认购后，你永远不能退股给公司要回钱了。
公司未来可能的分红将给持股人带来现金流，而这个现金流仅是一个预期，是虚拟
的。
对于二级市场的这些事，你买别人抛售的股，你的钱进了别人腰包；
别人买你抛卖的股，别人的钱进了你的腰包。
股市，是让钱从一个腰包进入另一个腰包的“途径”而已，仅此而已！股票市值在
哪里蒸发掉了？在市场参与者的心里！

九、股市中的揭盲是什么意思？

您好股市中的揭盲意思是什么也不懂，属于新手或者是不知道股票知识的人，其实
我国股票市场目前有很大的不确定性，经济风险也在加剧，外汇储备大幅度下滑，
人民币下跌，经济数据不乐观，新股扩容，大股东减持等事件，无论从宏观角度，
还是微观角度来看，股票市场今年几乎没有什么希望，建议您还是观望为主，特别
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是不要随便的买卖股票，这是我做理财师根据市场一般规律来给您的一个信息，您
可以参考一下，有问题继续问我，真心的回答，希望您采纳
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