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股票如何定价，股票价格是如何定价的-股识吧

一、股票的定价方法

去百度文库，查看完整内容>内容来自用户:医学之眼一般的定价方法定价方法一般
分为三大类：成本导向法、竞争导向法、顾客导向法。
1、成本导向法通常是以成本加上一个标准的或固定的利润来决定产品的价格的方
法，包括成本加成定价法、投资回报率定价法和损益平衡销售量与目标定价法三种
方法。
2、竞争导向法是一种根据竞争状况确定价格的定价方法，公司以市场主要竞争者
的产品价格为其定价的基准，结合考虑公司与竞争者之间的产品特色，制订具有竞
争力的产品价格并随时根据竞争者价格的变动而进行调整。
竞争导向法包括现行价格定价法和投标定价法两种。
3、顾客导向法是以顾客本身的特性及顾客对产品的感受价值，而非产品的成本来
决定产品价格的方法。
----摘自赵平《定价策略与技巧》;董维《简明市场营销学》；
菲利普�科特勒《营销学原理》顾客导向定价法顾客导向法是按顾客本身的特性及
顾客对产品的感受价值，而非产品的成本来决定产品价格的方法。
顾客导向定价法的特点是将定价的焦点集中于买者身上，减少公司定价的一厢情愿
错误。
原则上，它是以消费者心目中所认为值得付出的产品价值来定价，它要求确定消费
者对于各种不同的产品感受的价值是多少，然而这很难衡量，而且费时费力。
顾客对产品的感受价值主要是通过询问在不同时间、地点及场合的情况下消费者愿
意为产品付出的最高价格，也就是通过人员访谈或问卷调查的方式来获取定价信息
。
2当市场需求量一定时，供应数量下降，则商品价格上升。
策略方法*

二、股票发行价是怎么定的？

发行股票目的是为了筹资，所以必须首先确定筹资总额——筹资是为了公司的什么
项目，大概要筹集多少钱。
其次确定发行价格，如果该股票已经上市，则发行价格是其流通股票的价格。
如果是首次公开发行，则通常采用： 市盈率定价法 市盈率定价法是指依据注册会
计师审核后的发行人的盈利情况计算发行人的每股收益，然后根据二级市场的平均
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市盈率、发行人的行业状况、经营状况和未来的成长情况拟定其市盈率，是新股发
行定价方式的一种。
净资产倍率法 净资产倍率法又称资产净值法，是指通过资产评估和相关会计手段
，确定发行公司拟募股资产的每股净资产值，然后根据证券市场的状况将每股净资
产值乘以一定的倍率，以此确定股票发行价格的方法。
以净资产倍率法确定发行股票价格的计算公式是：发行价格=每股净资产值×溢价
倍数。

三、股票怎么定价卖出和买入

通常情况下，在股票行情软件上分别显示买卖各五个价格。
买盘：B红色表示外盘，即：买一、买二、买三、买四、买五；
意思是有人挂这个价格买入这个股票。
卖盘：S用绿色表示内盘：卖一、卖二、卖三、卖四、卖五；
意思是有人挂这个价格卖出。
也就是同一时间可以看到5个买盘价格和5个卖盘价格。
一般来说急于交易的直接委托1档的价格，快速成交，不急于交易的就会以2、3、4
档委托交易。
未成交的最低卖价就是卖一，未成交的最高买价就是买一，其余类推。
价格右边的蓝黄条，代表该价格上的总委托数量，也有些软件直接显示委托数量（
单位有的用手数，有的用万股，不一而足）。
新手可以用个牛股宝模拟盘去看看，里面的一些股票知识资料是值得学习的，也可
以根据里面相关知识建立一套自己的炒股方法，这样对以后在股市中的赢利有一定
的帮助。
希望可以帮助到您，祝投资愉快！

四、股票价格是如何定价的

拿肉(股票)来说吧,第一天,某市场(比喻股票交易市场)一斤肉10(股票价格)元一斤,我
(比喻庄家)发话了:今天收购价格只要低于15块,都卖我,我全买了.市场上这批猪肉被
我买的差不多了,收摊... 第二天,肉商们提高价格(股票上涨),至少比昨天10块钱的价
格高,因为昨天有人大量高价收购,某些喜欢传话的老太婆们(股票评价公司,或者股
票推荐人等)四处传:看吧,我就说肉今天肯定涨价你们都不听,后悔了吧!再者市场上
的肉的确因为我的收购而显得稀少,大家(散户)到肉肯定还要涨价,也都纷纷跟着买
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进,想高价时卖出个好价钱.此时肉的价格涨到20元一斤.我没有出手. 第三天,我将手
中肉的10%投入市场卖,定价为25元,买不买随便.肉商们看到我这个大户都提高价格
了,也会纷纷提高价格虽然不可能一下子涨5元,2元3元都有可能.大家看到肉的确涨
价了买入的心情就更加强烈了,纷纷抢购. 第四天,肉因为我的囤积,老太太们的炒做,
大家的追捧,价格一路直上,我将股票定到为30元即可出售,某时某分肉价为30元,抛... 
第五天,肉价因为我的抛售,大家手中资金基本上前两天都花光了购买力下降,老太太
们也哑巴了等各种不利因素下肉价向下小幅度动摇,为28元 第六天,因为肉价太高无
人问津,市场上有大量的肉在销售,大家纷纷抛售,导致价格一路直下为20元,市场管理
者(是谁都知道吧)说:为了稳定肉价不收你们摊位卫生费了(比如印花税).肉价上涨到
21元. 第七天,肉价还是持续走低,大家忍不住了,纷纷抛售,此时购买的人四处讲价:谁
便宜我买谁的.大家相互压价最后肉价又回归为10元左右. 基本上就是这个模式,象咱
们小老百姓买股票都要跟庄跟的好就行,比如:庄家在30元卖出,此时我们并不能感觉
到什么,但是第二天研究各种信息能发现庄家抛了,不要抱任何"贪"的心理抛出.大概
就是"第二天"跟买,"第五天"跟卖.还有一点,不要相信那些多嘴的老太太们瞎叨叨,股
票涨了跌了都会扯淡半天,马后炮而已.你要是问买哪个股票一定涨,他们就都哑巴了.

五、股票市场的股价是如何定价的

《保荐与承销》规定，股份公司发行定价由主承销商对投资机构进行初步询价，然
后确认询价区间，最终以主承销商与上市公司协商定价或累积投标询价方式决定最
终发行价格。
股票市场作为一个虚拟资本市场，其交易的目的并不在于获取使用价值，而是为了
获得股票的未来收益权，即买股票是为了获取资本的增值。
在一个买卖双方信息对等的市场，卖者为什么愿意卖出？排除诸如股票持有者急需
用钱等特殊原因外，主要有两种可能，一是股票买卖双方对股票价值的分析出现了
差异，二是买卖双方对股票价格的分析出现了差异；
前一种可能是由于股票价值分析的复杂性所决定的，后一种可能是在对股票价格形
成机制分析基础上得出的结论。
股票价格波动的基础是股票交易价值，即股票价格是围绕股票价值与常态泡沫之和
波动的，常态泡沫是虚拟资本的伴生物，是虚拟资本不同于实物资本的运行特点和
运动轨迹的必然产物。
因此，股票市场存在泡沫是不以人的意志为转移的，不能因为股市存在泡沫而否定
股市的正常运行，相反，常态泡沫的存在还有利于提高市场活跃度，有利于股市筹
资功能、价值发现功能以及投资者赚钱功能的实现。
1。
每股净值。
即会计报表上的资本净值除以发行股数。
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即为每股净值！ 2。
股票面值。
即股票发行公司发行时。
印在股票上票面金额。
3。
股票市价。
即股票在市场上交易。
根据买卖成交所决定的价格！

六、股票发行时的股票的面值如何定价

我国的A股面值一般是1元，只有紫金矿业一只股票的面值是0.1元.

七、公司股票是如何定价的？

公司股票的定价，价格总是会围绕价值上下波动，以公司的价值为铆钉。
这比如说。
一只鸡能够创造的价值是50元，那么它的价格在四十元到六十元元之间波动。
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