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投行如何承销股票⋯投行如何向公众销售股票-股识吧

一、证券承销的承销方式

根据证券经营机构在承销过程中承担的责任和风险的不同，承销又可分为包销、投
标承购、代销、赞助推销四种方式。
包销是指发行人与承销机构签订合同，由承销机构买下全部或销售剩余部分的证券
，承担全部销售风险。
适用于那些资金需求量大、社会知名度低而且缺乏证券发行经验的企业。
投标承购通常是在投资银行处于被动竞争较强的情况下进行的。
采用这种形式发行的证券通常信用较高，受到投资者欢迎的证券。
代销一般是由投资银行认为该证券的信用等级较低，承销风险大而形成的。
这时投资银行只接受发行者的委托，代理其销售证券，如在规定的期限计划内发行
的证券没有全部销售出去，则将剩余部分返回证券发行者，发行风险由发行者自己
承担。
赞助推销是指当发行公司增资扩股时，其主要对象是现在股东，但又不能确保现有
股东均认购其证券，为防止难以及时筹集到所需资金，甚至引起本公司股票价格下
跌，发行公司一般都要委托投资银行办理对先有股东发行新股的工作，从而将风险
转嫁给投资银行。
《中华人民共和国公司法》规定，股份有限公司向社会公开发行新股，应当由依法
设立的证券经营机构承销，签订承销协议。
承销包括包销和代销两种方式，承销协议中应当载明承销方，承销期满，尚未售出
的股票按照承销协议约定的包销或者代销方式分别处理。

二、投行在证券承销中怎样获利

首先有一个前提，承销的项目成功了，具体包括ipo、债券、增发等。
证券承销要按股数收取手续费，如果存在超募资金的话，还有超募的奖励。
这个时候投行充当的是一个推介者的角色。

三、投行如何向公众销售股票
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向公众是公开发售股票认购 第一：找基石投资者认购（有锁定时间）
第二：国际配售 第三：IPO公开发售 投资银行 (Investment Bank， Corporate
Finance) 是与商业银行相对应的一类金融机构，主要从事证券发行、承销、交易、
企业重组、兼并与收购、投资分析、风险投资、项目融资等业务的非银行金融机构
，是资本市场上的主要金融中介。

四、证券承销方式

承销商的承销功能通常可分为四类：1.购置功能：即风险承销功能，指承销商以某
一特定价格，将证券发行公司所要出售的证券先予以承购。
承销商将承担证券无法顺利转销时的风险损失：等候风险；
价格风险；
配销风险。
2.分销功能：指投资银行将企业所发行的证券向投资大众销售，但不承担销售不完
或售价不当的风险，承销商扮演批发商或零售商的角色3.顾问功能：提供资本市场
的运作技术与相关资讯，为发行公司筹资提供参考；
提供各项筹资途径比较。
4.保护功能：维持证券的市场价格稳定，稳定信心

五、证券承销方式

根据投资银行在承销过程中承担的责任和风险的不同，承销可分为包销、尽力推销
及余额包销三种形式。
��（1）包销（firm commitment）。
即投资银行按议定价格直接从发行者手中购进将要发行的全部证券，然后再出售给
投资者。
投资银行必须在指定的期限内，包销证券所筹的的资金全部交付给发行人。
采用这种销售方式，承销商要承担销售和价格的全部风险，如果证券没有全部销售
出去，承销商只能自己“吃进”。
这样，发行失败的风险就从发行者转移给了承销商。
然而，承销商承担风险是要获得补偿的，这种补偿通常就是通过扩大包销差价来实
现的。
对于发行人而言，他无需承担证券销售不出去的风险，而且可以迅速筹集资金，因
而特别适合于那些资金需求量大、社会知名度低而且缺乏证券发行经验的发行人。
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��（2）代销（best efforts）。
即承销商只作为发行公司的证券销售代理人，按照规定的发行条件尽力推销证券，
发行结束后未售出的证券退还给发行人，承销商不承担发行风险。
因此，尽力推销也称代销。
采用这种方式时，投资银行与发行人之间纯粹是代理关系，投资银行为推销证券而
收取代理手续费。
尽力推销一般再以下情况下采用：①在投资银行对发行公司信心不足时提出；
②信用度很高、知名度很大的发行公司为减少发行费用而主动向投资银行提出采用
；
③在包销谈判失败后提出采用。
��（3）余额包销（standby commitment）。
通常发生在股东行使其优先认股权时，即需要在融资的上市公司在增发新股之前，
向现有股东按其目前所持有股份的比例提供优先认股权，在股东按优先认股权认购
股份后若还有余额，承销商有义务全部买进这部分剩余股票，然后再转售给投资公
众。

六、证券承销方式

根据投资银行在承销过程中承担的责任和风险的不同，承销可分为包销、尽力推销
及余额包销三种形式。

七、问答题：投行在股票承销时如何防范风险?

投资银行在进行股票承销的时候，不同的承销方式中投资银行承担不同的责任和风
险。
在以下承销方式中，投资银行与发行人之间纯粹是代理关系，投资银行为推销证券
而收取代 理手续费（ ）。
A.包销B.尽力推销C.代销D.余额包销正确答案：B包销即投资银行按议定价格直接
从发行者手中购进将要发行的全部证券，然后再出售给投资者。
采用这种销售方式，承销商要承担销售和价格的全部风险，如果证券没有全部销售
出去，承销商只能自己“吃进”。
尽力推销即承销商只作为发行公司的证券销售代理人，按照规定的发行条件尽力推
销证券，发行结束后未售出的证券退还给发行人，承销商不承担发行风险。
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投资银行与发行人之间纯粹是代理关系，投资银行为推销证券而收取代理手续费。
余额包销通常发生在股东行使其优先认股权时，即需要在融资的上市公司增发新股
前，向现有股东按其目前所持有股份的比例提供优先认股权，在股东按优先认股权
认购股份后若还有余额，承销商有义务全部买进这部分剩余股票，然后再转售给投
资公众。
选B。

八、有没有在投资银行工作的呢，能讲讲刚进去是做着什么吗，
很崇拜那些承销股票（IPO）的投行，如果希望能

没啥值得崇拜的，也是一帮普通人在工作，无非比一般工作动荡点，需要更努力点
。
薪酬也稍微好点而已。
投行体系非常大，简单几句无法详尽到来，以投行业务人员工作为例，一般来说投
行分为外资和内资，两者差别比较大主要差别，传统内资券商主要做合规检查和一
定的交易撮合，赚取的高额顾问费用很多来源于牌照溢价，这种一般刚进去的小朋
友主要可大致分为上项目和后台协助，后台协助主要是协助团队做paperwork 包括
案例分析研究、协助制作pichbook等事务性工作为拿下项目做准备，可参考公司的
投标部门和券商行业分析等，另一种状态是上项目后，刚入职小朋友主要是帮忙做
底稿、整理项目文件，查阅资料做一些行业或业务信息分析整理，协助尽调做一些
供应商客户访谈等等。
具体的每一个项目、每一个项目组和每一个公司的体制都不太一样，其所分配的任
务也不完全相同。
相对而言大公司平台好的公司项目资源较多，新人接触项目机会比较多，容易增长
项目经验和获得历练的机会，小的公司相对这方面就差一点。
传统的投行主要从财务和法律入手成长，但新型投行因为跨境业务或项目中涉及的
和外资背景打交道较多的也需要估值建模基础（目前的撮合谈判，模型的使用也越
来越多了）。
概括来说投行工作较细较多，涉及方方面面的知识，且市场状况、法规也经常在变
化，没有一成不变的工作技能，因此对于小朋友而言更总要的是快速适应和学习的
能力。
如果有志于进入投行建议可以从下述方面入手：1、让简历更漂亮（好的知识背景
和学历背景以及有outstanding的经历或表现容易脱颖而出，毕竟这行业虽然就这样
但进入门槛还是相对较高，竞争比较激烈）2、着重学习法律和会计知识（司考或
者CPA都能有显著加分）3、定量阅读IPO招股说明书、重组报告书等投行编制的主
要报告文件，并尝试分类理解各部分的核查逻辑（里面能够很大程度的反映出投行

                                                  页面 4 / 5



股识吧    www.gupiaozhishiba.com
 

执行阶段所需的关注点，也可以熟悉投行文书核查逻辑和表达方式）、同时也可以
很好的积累项目经验。
4、关注资本市场投资方向，选取一两个感兴趣的热点行业，做一些行业认知积累
，容易更好的找到未来force的方向，同时好的行业积累有助于理解项目业务调查。
以上是个人见解，因为投行业务线较长，涉及工作较多，未能详实全面的反映。
如有更具体的问题欢迎讨论
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